«УТВЕРЖДАЮ»

Председатель тендерной комиссии 
ТОО «СК-Фармация»

________________

Н. Бейсен
«11» июля 2012 года

Регламент проведения тендера
с использованием двухэтапных процедур по закупу 
медицинской техники на 2012 год
(147  лотов) 
1. В 10 часов 00 минут  «20» июля  2012 завершается прием (регистрация) заявок потенциальных поставщиков на участие в тендере, в бизнес центре «Туран 18», каб. А201;
2. В 11 часов 00 минут «20» июля 2012 года тендерная комиссия приступает к процедуре вскрытия конвертов с заявками потенциальных поставщиков по адресу пр. Сарыарка, 15 в  БЦ «Іскер», 2 этаж, конференц зал;

3. С «20»  июля по «3» августа 2012 года тендерная комиссия рассматривает заявки потенциальных поставщиков на соответствие квалификационным требованиям и иным требованиям Правил;

4. «3» августа 2012 года тендерная комиссия доводит до сведения потенциальных поставщиков протокол вскрытия конвертов с замечаниями (протокол вскрытия конвертов размещается на веб-сайте www.sk-pharma.kz);

5. До 15 часов 00 минут «8» августа 2012 года потенциальными поставщиками предоставляются дополнения к тендерным заявкам для устранения замечаний, указанных тендерной комиссией в бизнес центр «Туран 18», каб. А201; 
6. В 15 часов 30 минут «8» августа 2012 года осуществляется вскрытие конвертов с дополнениями к тендерным заявкам, в бизнес центре «Туран 18», блок А, 2 этаж, конференц зал;

7. «9» августа 2012 года тендерная комиссия оглашает перечень потенциальных поставщиков, допущенных к процедуре определения наименьшей цены (протокол допуска размещается на веб-сайте www.sk-pharma.kz);

8. В 10 часов 00 минут «10» августа 2012 года тендерная комиссия начинает прием ценовых предложений, в бизнес центре «Туран 18», блок А, 2 этаж, конференц зал;
9. «10» августа 2012 года по результатам проведенного тендера с использованием двухэтапных процедур тендерная комиссия подписывает протокол об итогах тендера; 

10.  «10» августа 2012 года на веб-сайте (www.sk-pharma.kz) размещается информация о победителях тендера с использованием двухэтапных процедур; 
11.  Потенциальный поставщик, признанный победителем тендера, подписывает договор закупа с заказчиком.
_________________________
