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ТЕНДЕРНАЯ ДОКУМЕНТАЦИЯ

по закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов
 Астана 2010 г.

ТЕНДЕРНАЯ ДОКУМЕНТАЦИЯ

по закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов.
 (далее – Тендерная документация)
Закупки - открытый тендер по закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов.
Заказчик (Организатор закупок) - Товарищество с ограниченной ответственностью «СК-Фармация», 010000, г.Астана, пр. Туран, 18, РНН  620200340053, ИИК KZ456010111000045697, БИК HSBKKZKX, Кбе 16, Банк: АО «Народный банк Казахстана».
Веб-сайт: www.sk-pharma.kz.

Фонд – АО «Фонд национального благосостояния «Самрук-Қазына».
Холдинг – совокупность Фонда и юридических лиц, пятьдесят и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат Фонду на праве собственности или доверительного управления.

Вопросы, не урегулированные настоящей Тендерной документацией, регулируются Правилами закупок товаров, работ и услуг акционерным обществом «Фонд национального благосостояния «Самрук-Казына» и организациями пятьдесят и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Казына» на праве собственности или доверительного управления (далее - Правила), утвержденными Советом директоров АО «Самрук-Казына» от 18 ноября 2009 года, протокол №32.

Сумма, выделенная для закупки составляет: 

лот №1 – - 53 571 428 (пятьдесят три миллиона пятьсот семьдесят одна тысяча четыреста двадцать восемь) тенге без учета НДС.

Размер обеспечения заявки на участие в тендере - 1 (один) % от суммы, выделенной для закупки, без учета НДС.
Обеспечение заявки на участие в тендере не вносится: 
- организациями инвалидов (физическими лицами – инвалидами, осуществляющими предпринимательскую деятельность), состоящими в соответствующем реестре Холдинга;

- организациями, входящими в Холдинг. 
Заявки потенциальных поставщиков на участие в тендере принимаются нарочно по адресу: 010000, г.Астана, пр.Туран, 18, блок А, 2-этаж, каб.203 в срок до 10 часов «28» октября 2010 года.
Заседание тендерной комиссии по вскрытию конвертов с заявками потенциальных поставщиков на участие в тендере проводится - в 11 часов «28» октября 2010 года по адресу: г.Астана, пр.Туран, 18, блок А, 2-этаж, каб.203.
Регистрация потенциальных поставщиков (их уполномоченных представителей) для участия в заседании тендерной комиссии по вскрытию конвертов с заявками потенциальных поставщиков производится – до «11» часов «28» октября 2010 года по адресу г.Астана, пр.Туран, 18, блок А, 2-этаж, каб.203, ответственный работник – Ербатыр Ермек Ербатырулы, телефон 8 (7172) 57-12-88.
Срок действия заявки на участие в тендере должен быть не менее – 60 (шестьдесят) календарных дней.
1. Описание и требуемые технические, качественные и эксплуатационные характеристики закупаемых услуг
1. Описание и требуемые технические, качественные и эксплуатационные характеристики закупаемых услуг указаны в Технической спецификации (Приложение №2 к Тендерной документации).
2. Количество оказываемых услуг, являющихся предметом проводимых закупок


2. Количество оказываемых услуг, являющихся предметом проводимых закупок указано в Технической спецификации (Приложение №2 к Тендерной документации).
3. Место, требуемый срок (график) и условия оказания услуг, предоставление гарантии на качество предлагаемых услуг


3. Место, требуемый срок (график) и условия оказания услуг, предоставление гарантии на качество предлагаемых услуг указаны в Перечне закупаемых услуг (Приложение №1 к Тендерной документации) и Технической спецификации (Приложение №2 к Тендерной документации). 

4. Условия платежа 


4. Заказчик производит оплату в соответствии с условиями Договора путем перечисления денег на расчетный счет поставщика, указанный в счете на оплату. 


5. В случае признания победителем тендера организации инвалидов (физического лица – инвалида, осуществляющего предпринимательскую деятельность), состоящей в соответствующем реестре Холдинга, условиями договора будет предусмотрена предоплата в размере не менее 30% от суммы договора, которая будет выплачена не позднее 30 (тридцати) календарных дней с даты заключения договора.  


В данном случае, организация инвалидов (физическое лицо – инвалид, осуществляющее предпринимательскую деятельность), состоящая в соответствующем реестре Холдинга, должна в течении не более 10 (десяти) рабочих дней с даты заключения договора представить Заказчику обеспечение исполнение договора на сумму предоплаты в виде гарантийного денежного взноса, который вносится на банковский счет Заказчика, указанный в преамбуле Тендерной документации или банковской гарантии, по форме указанной в приложений №3 к проекту договора приложения №8 к Тендерной документации.


При этом, организация инвалидов (физическое лицо – инвалид, осуществляющее предпринимательскую деятельность), состоящая в соответствующем реестре Холдинга вправе отказаться от предоплаты путем предоставления в составе заявки на участие в тендере письма об отказе от предоплаты, подписанного первым руководителем либо лицом им уполномоченным. В случае отказа от предоплаты обязательство о предоставлении обеспечения исполнения договора на сумму предоплаты не распространяется. 
5. Описание всех обязательных критериев оценки и сопоставления заявок потенциальных поставщиков на участие в тендере, влияющие на условное понижение цены

6. Не отклоненные заявки потенциальных поставщиков на участие в тендере сопоставляются и оцениваются тендерной комиссией  согласно критериям, содержащимся в настоящей Тендерной документации. Победитель тендера определяется на основе минимальной условной цены, рассчитанной с учетом применения следующих обязательных критериев:

	№
	Критерий
	Условное снижение цены

	1
	Потенциальный поставщик является добросовестным поставщиком в соответствии с Перечнем добросовестных поставщиков Холдинга
	- 1%

	2
	Потенциальный поставщик является организацией инвалидов (физическим лицом – инвалидом, осуществляющим предпринимательскую деятельность) и состоит в соответствующем реестре Холдинга
	- 5%

	3
	Наличие у потенциального поставщика опыта работы на рынке закупаемых услуг в течение последних 10 лет (опыт работы на рынке закупаемых услуг должен быть подтвержден соответствующими оригиналами или нотариально засвидетельствованными копиями актов приема – передачи оказанных услуг)
	- 1,5% за 3 года опыта работы и - 0,5% за каждый последующий 1 год работы, но не более 5%

	4
	Наличие у потенциального поставщика сертифицированной системы (сертифицированных систем) менеджмента в соответствии с требованиями государственных стандартов, соответствующей предмету проводимых закупок 
	- 1%

	5
	Обязательство потенциального поставщика по доле казахстанского содержания в услугах, подписанное первым руководителем потенциального поставщика либо лицом им уполномоченным, с указанием процентного значения казахстанского содержания в предлагаемых услугах
	- 0,1% за каждый 1% процент казахстанского содержания


7. Под казахстанским содержанием поставщика услуг понимается процентное содержание стоимости:

товаров отечественных товаропроизводителей, приобретаемых поставщиком для исполнения договора о закупках услуг как напрямую, так и посредством заключения договоров субподряда,

оплаты труда физических лиц-резидентов, нанятых поставщиком для исполнения договора о закупках услуг как напрямую, так и посредством заключения договоров субподряда от общей стоимости договора о закупках.

8. В случае непредставления потенциальным поставщиком документов, подтверждающих критерии, влияющие на условное понижение цены, тендерная комиссия не применяет к такому потенциальному поставщику условную скидку, при этом непредставление документов, подтверждающих критерии, влияющие на условное понижение цены, не является основанием для отклонения такой заявки.

9. Потенциальный поставщик, признанный победителем тендера, при исполнении договора о закупках должен подтвердить процент казахстанского содержания, заявленный им в заявке на участие в тендере, согласно Единой методике расчета организациями казахстанского содержания при закупке товаров, работ и услуг, утвержденной постановлением Правительства Республики Казахстан от 20 марта 2009 года № 367. 

6. Требования к содержанию ценового предложения

10. Ценовое предложение потенциального поставщика должно содержать цену за единицу, а также общую цену услуг без учета НДС, с включенными в нее расходами на их транспортировку и страхование, оплату таможенных пошлин, других налогов, сборов, а также иных расходов, предусмотренных условиями оказания услуг. Ценовое предложение потенциального поставщика предоставляется по форме согласно Приложению № 6 к Тендерной документации. 

7. Валюта или валюты, в которых должно быть выражено ценовое предложение потенциального поставщика, и курс, который будет применен для приведения ценовых предложений к единой валюте в целях их сопоставления и оценки
11. Ценовое предложение потенциального поставщика, являющегося резидентом Республики Казахстан, должно быть выражено в тенге. Ценовое предложение потенциального поставщика, не являющегося резидентом Республики Казахстан, может быть выражено в иной валюте. 

12. Если ценовые предложения потенциальных поставщиков выражены в различных валютах, то для их оценки и сопоставления они переводятся в валюту Республики Казахстан, тенге, по официальному курсу национальной валюты Республики Казахстан к иностранным валютам, установленному Национальным Банком Республики Казахстан, на день вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере. 

8. Требования к языку составления и представления заявок на участие в тендере
13. Заявка на участие в тендере составляется на языке Тендерной документации в соответствии с законодательством Республики Казахстан. При этом заявка на участие в тендере может содержать документы, составленные на другом языке при условии, что к ним будет прилагаться нотариально засвидетельствованный перевод на языке Тендерной документации, и в этом случае преимущество будет иметь перевод. 
9. Условия внесения, содержание и виды обеспечения заявки на участие в тендере 
         14. Потенциальный поставщик вносит обеспечение заявки на участие в тендере в размере, указанном в преамбуле Тендерной документации, в качестве гарантии того, что  он:
1) не отзовет либо не изменит свою заявку на участие в тендере после истечения окончательного срока представления заявок;
2) в случае определения его победителем тендера заключит договор с Заказчиком в сроки, установленные протоколом об итогах тендера, и внесет обеспечение возврата аванса (предоплаты) и (или) обеспечение исполнения договора о закупках, в случае если условиями закупок предусмотрено внесение такого обеспечения.       
15. Потенциальный поставщик вправе выбрать один из следующих видов обеспечения заявки на участие в тендере:
1) гарантийный денежный взнос, размещаемый на следующих банковских счетах Организатора закупок: 
а) в тенге: РНН  620200340053, ИИК KZ456010111000045697, БИК HSBKKZKX, Кбе 16, Банк: АО «Народный банк Казахстана».

б) в российских рублях: ИИК: KZ636010111000131024-RUB, Банк Получателя: АО Народный Банк Казахстана, ул. Розыбакиева 97, 050046, Алматы, Казахстан, SWIFT BIC: HSBKKZKX, Корреспондентский счет: 30111810809270000003, Банк корреспондент: ОАО "НБК-Банк" РФ, Садовническая Набережная 69, г.Москва, Россия, БИК: 044552637, К/С: 30101810900000000637, SWIFT BIC: HSBKRU4CXXX.
в) в долларах США: ИИК: KZ586010111000130956-USD, Банк получатель/Beneficiary Bank, Halyk Bank Kazakhstan, 97 Rozybakiev str., 050046  Almaty Kazakhstan, Корреспондентский счет/Correspondent account: 0011006871, Банк корреспондент/ Correspondent Bank: JPMORGAN CHASE BANK, N.A. NEW YORK, NY US, SWIFT BIC: CHASUS33XXX.

г) ИИК: KZ476010111000131021-EUR, Банк Получателя/Beneficiary Bank: Halyk Bank Kazakhstan, 97 Rozybakiev str., 050046 Almaty Kazakhstan, SWIFT BIC:
HSBKKZKX, Корреспондентский счет/Correspondent account: 100 9472176 1000, Банк корреспондент/Correspondent Bank: DEUTSCHE BANK AG FRANKFURT AM MAIN DE, SWIFT BIC: DEUTDEFFXXX.
В назначении платежа необходимо указать наименование тендера и номера лотов, по которым вносится обеспечение. В случае внесения обеспечения заявки на участие путем перечисления гарантийного денежного взноса на банковский счет Организатора закупок в подтверждающем документе должны быть указаны название тендера, номера лотов, по которым вносится обеспечение, сумма обеспечения, наименование Организатора закупок и потенциального поставщика.

2) банковскую гарантию, по форме приложения № 3 к Тендерной документации. 

         16. Срок действия обеспечения заявки на участие в тендере должен быть не менее срока действия заявки на участие в тендере. 

         17. Все заявки на участие в тендере, не содержащие подтверждения внесения обеспечения заявки на участие в тендере, отклоняются тендерной комиссией, как не отвечающие требованиям Тендерной документации. В случае внесения обеспечения заявки на участие путем перечисления гарантийного денежного взноса на банковский счет Заказчика в подтверждающем документе должны быть указаны название тендера, сумма обеспечения, наименование Заказчика и потенциального поставщика. 
         18. Обеспечение заявки на участие в тендере, внесенное потенциальным поставщиком возвращается потенциальному поставщику в течение 10 (десяти) рабочих дней со дня наступления одного из следующих случаев:

1) отзыва данным потенциальным поставщиком своей заявки на участие в тендере до истечения окончательного срока представления заявок;
2) подписания протокола об итогах тендера. Указанный случай не распространяется на потенциального поставщика, определенного победителем;
3) вступления в силу договора о закупках и внесения победителем тендера обеспечения исполнения договора о закупках, предусмотренного тендерной документацией;

4) истечения срока действия заявки на участие в тендере.
Обеспечение заявки на участие в тендере потенциальному поставщику, занявшему по итогам сопоставления и оценки второе место, возвращается в течение 10 (десяти) рабочих дней со дня внесения победителем тендера обеспечения возврата аванса (предоплаты) и (или) исполнения договора о закупках, предусмотренного тендерной документацией. 

19. Обеспечение заявки на участие в тендере, внесенное потенциальным поставщиком не возвращается при наступлении одного из следующих случаев:

1) потенциальный поставщик отозвал либо изменил и (или) дополнил заявку на участие в тендере после истечения окончательного срока представления заявок;

2) потенциальный поставщик, определенный победителем тендера, уклонился от заключения договора о закупках;

3) победитель тендера, заключив договор о закупках, не исполнил либо несвоевременно исполнил требование, установленное тендерной документацией, о внесении и (или) сроках внесения обеспечения исполнения договора о закупках, в том числе на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору. 

4) потенциальный поставщик, занявший по итогам сопоставления и оценки второе место уклонился от заключения договора о закупках или заключив договор о закупках, не исполнил либо несвоевременно исполнил требование, установленное тендерной документацией, о внесении обеспечения возврата аванса (предоплаты) и (или) исполнения договора о закупках. 

10. Изменения заявок на участие в тендере и их отзыв

20. Потенциальный поставщик может изменить свою заявку на участие в тендере до истечения окончательного срока представления заявок на участие в тендере. Внесение изменения должно быть подготовлено, запечатано и представлено так же, как и сама заявка на участие в тендере.

21. Уведомление об отзыве заявки на участие в тендере оформляется в виде произвольного заявления на имя Заказчика, подписанного потенциальным поставщиком и скрепленного печатью (для физического лица, если таковая имеется). 
         22. Внесение изменений в заявку на участие в тендере является действительным, если изменения получены Заказчиком до истечения окончательного срока представления заявок на участие в тендере.
         23. Не допускается внесение изменений и (или) дополнений после истечения окончательного срока представления конверта с заявкой на участие в тендере.

         24. Потенциальный поставщик несет все расходы, связанные с его участием в тендере. Заказчик, тендерная комиссия, экспертная комиссия, эксперт не несут обязательств по возмещению этих расходов независимо от итогов тендера. 

11. Способы, с помощью которых потенциальные поставщики могут запрашивать разъяснения по содержанию тендерной документации
          25. Потенциальный поставщик, получивший Тендерную документацию, вправе обратиться с письменным запросом о разъяснении положений Тендерной документации в срок не позднее 7 (семи) календарных дней до истечения окончательного срока приема заявок на участие в тендере.

Заказчик обязан не позднее 3 (трех) рабочих дней с момента поступления запроса ответить на него и без указания на то, от кого поступил запрос, направить данное разъяснение всем потенциальным поставщикам, получившим Тендерную документацию. 
12. Порядок и сроки внесения изменений и дополнений в тендерную документацию 

26. Изменения и дополнения в Тендерную документацию вносятся Заказчиком в установленном порядке в срок не позднее 5 (пяти) календарных дней до истечения окончательного срока представления заявок на участие в тендере. При этом окончательный срок предоставления заявок на участие в тендере продлевается не менее чем на 10 (десять) календарных дней. Об изменениях и дополнениях Тендерной документации и изменённом сроке представления заявок на участие в тендере Заказчик уведомляет всех потенциальных поставщиков, получивших Тендерную документацию, в течение 2 (двух) рабочих дней со дня утверждения изменений и дополнений в Тендерную документацию.

13. Оформление и представление заявки на участие в тендере

           27. Заявка на участие в тендере представляется потенциальным поставщиком Заказчику в запечатанном конверте до истечения окончательного срока представления заявок, указанного в преамбуле Тендерной документации, которая должна быть отпечатана или написана несмываемыми чернилами, прошита, страницы либо листы пронумерованы, последняя страница либо лист заверяется подписью и печатью (для физического лица, если таковая имеется) потенциального поставщика. 


Техническая спецификация заявки на участие в открытом тендере (в прошитом виде, с пронумерованными страницами либо листами, последняя страница либо лист, заверенная подписью и печатью (для физического лица, если таковая имеется) потенциального поставщика) и оригинал документа, подтверждающего внесение обеспечения заявки на участие в открытом тендере, прикладываются отдельно. 


         На лицевой стороне запечатанного конверта с заявкой на участие в тендере потенциальный поставщик должен указать полное наименование и почтовый адрес потенциального поставщика, полное наименование и почтовый адрес Заказчика, которые должны соответствовать аналогичным сведениям, указанным в  Тендерной документации, а также текст следующего содержания: «ЗАЯВКА НА УЧАСТИЕ В ОТКРЫТОМ ТЕНДЕРЕ ПО ЗАКУПКЕ услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов.» и «НЕ ВСКРЫВАТЬ ДО: «11» часов 00 минут «28» октября 2010 года».



28. В заявке на участие в тендере не должно быть никаких вставок между строками, подтирок или приписок, за исключением тех случаев, когда потенциальному поставщику необходимо исправить грамматические или арифметические ошибки. 
29. Не допускается представление конверта с заявкой на участие в тендере либо документов и (или) материалов, являющихся составной частью заявки на участие в тендере, после истечения окончательного срока представления конверта с заявкой, указанного в преамбуле Тендерной документации.

Конверт с заявкой на участие в тендере, представленный после истечения установленного срока, не вскрывается и возвращается потенциальному поставщику. 
          30. Представленные потенциальными поставщиками или их уполномоченными представителями заявки на участие в тендере в хронологическом порядке регистрируются в журнале с указанием сведений о потенциальных поставщиках, даты и времени приема заявок на участие в тендере. Секретарь тендерной комиссии проверяет наличие у представителя потенциального поставщика полномочий по подаче заявки на участие в тендере, за исключением первого руководителя потенциального поставщика.
           31. Срок действия заявки на участие в тендере должен быть не менее 60 календарных дней.

14. Содержание заявок на участие в тендере
          32. Заявка на участие в тендере является формой выражения согласия потенциального поставщика оказать услуги в соответствии с требованиями и условиями, установленными Тендерной документацией.

          33. Заявка на участие в тендере должна содержать:

          1) заполненную и подписанную потенциальным поставщиком заявку на участие в тендере, по форме согласно Приложению №4 или Приложению №5 к Тендерной документации;

          2) техническую спецификацию потенциального поставщика;

          3) оригинал документа, подтверждающего внесение обеспечения заявки на участие в тендере;

          4) документы, подтверждающие применимость к заявке на участие в тендере критериев оценки и сопоставления, указанных в пункте 6 Тендерной документации;

          5) ценовое предложение потенциального поставщика, подписанное потенциальным поставщиком, по форме согласно Приложению № 6 к Тендерной документации;
          6) нотариально засвидетельствованную копию свидетельства о государственной регистрации (перерегистрации) юридического лица, для физического лица – нотариально засвидетельствованную копию документа о регистрации в качестве субъекта предпринимательства, для временного объединения юридических лиц (консорциум) - нотариально засвидетельствованную копию соглашения о консорциуме и нотариально засвидетельствованные копии свидетельств о государственной регистрации (перерегистрации) участников консорциума; 
           7) документ, содержащий сведения об учредителях: нотариально засвидетельствованную копию устава, утвержденного в установленном законодательством порядке (в случае участия консорциума представляется нотариально засвидетельствованная копия устава каждого юридического лица, входящего в консорциум), нотариально засвидетельствованная копия выписки из реестра держателей акций, выданная не более чем за 30 (тридцать) календарных дней до даты вскрытия конвертов; 

            8) нотариально засвидетельствованную копию документа о назначении (избрании) первого руководителя потенциального поставщика; 

            9) доверенность лицу (лицам), представляющему интересы потенциального поставщика, на право подписания заявки на участие в тендере, за исключением первого руководителя потенциального поставщика, имеющего право выступать от имени потенциального поставщика без доверенности, в соответствии с уставом потенциального поставщика; 


10) документы соответствующие технической спецификации (Приложение №2 к Тендерной документации). 

33-1. В случае привлечения потенциальным поставщиком соисполнителей при оказании Услуг, являющихся предметом проводимых закупок для оказания Услуг, заявка на участие в открытом тендере должна содержать перечень соисполнителей при оказании Услуг, объем и виды передаваемых на соисполнение Услуг. Объем передаваемых на соисполнение Услуг в совокупности не должен превышать  более двух третей объема  Услуг.


Заявка на участие в открытом тендере также должна содержать нотариально засвидетельствованные копии лицензий на оказываемые соисполнителем Услуги в случае, если потенциальный поставщик привлекает соисполнителей на тендер, которым предполагается деятельность, подлежащая обязательному лицензированию. 

15. Описание процедуры вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере
       34. Тендерная комиссия вскрывает конверты с заявками на участие в тендере в день, время и в месте, которые указаны в Тендерной документации.

       При вскрытии каждого конверта с заявкой на участие в тендере тендерная комиссия объявляет информацию о перечне документов и материалов, содержащихся в заявке на участие в тендере.

        35. До начала заседания тендерной комиссии секретарь тендерной комиссии проверяет документально оформленные полномочия представителей потенциальных поставщиков на представление интересов потенциальных поставщиков при осуществлении процедуры вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере. 

         36. Вскрытию подлежат конверты с заявками на участие в тендере, представленные в сроки, установленные в объявлении об осуществлении закупок способом тендера и Тендерной документации.

         37. Заявка на участие в тендере вскрывается также в случае, если на тендер представлена только 1 заявка на участие в тендере.
         38. Заседание тендерной комиссии по вскрытию конвертов проходит в следующей последовательности:

         1) председатель тендерной комиссии или лицо, определенное председателем: 

         информирует присутствующих о:

         составе тендерной комиссии, секретаре тендерной комиссии;

         наличии либо отсутствии запросов потенциальных поставщиков;

наличии либо отсутствии факта, а также причин внесения изменений и дополнений в Тендерную документацию;

потенциальных поставщиках, представивших в установленный срок заявки на участие в тендере, зарегистрированные в журнале регистрации заявок на участие в тендере;

оглашает иную информацию по данному тендеру;

          вскрывает конверты с заявками на участие в тендере и оглашает перечень документов, содержащихся в заявке и их краткое содержание, а также цены и скидки (при наличии), заявленные потенциальными поставщиками в ценовых предложениях;
         2) уполномоченные представители потенциальных поставщиков имеют право ознакомиться с ценами и скидками (при наличии), заявленными иными потенциальными поставщиками под роспись на соответствующих ценовых предложениях после оглашения цен и скидок, заявленных потенциальными поставщиками в ценовых предложениях; 

         3) секретарь тендерной комиссии: 
оформляет соответствующий протокол вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере;

информирует потенциальных поставщиков или их уполномоченных представителей о сроке, в течение которого они могут получить копию указанного протокола заседания тендерной комиссии;

         запрашивает уполномоченных представителей потенциальных поставщиков о наличии жалоб или возражений против действий (или бездействия) тендерной комиссии. 

         39. Протокол вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере подписывается и полистно визируется составом тендерной комиссии и ее секретарем.

         40. Копия протокола вскрытия конвертов предоставляется по запросу потенциального поставщика или его уполномоченного представителя не позднее 2 (двух) рабочих дней со дня поступления запроса. 

         41. Не позднее 2 (двух) рабочих дней, следующих за днем указанного заседания тендерной комиссии, Заказчик опубликовывает на своем веб-сайте, текст подписанного протокола вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере. 

         42. Протокол заседания тендерной комиссии по вскрытию конвертов с заявками на участие в тендере должен содержать следующие сведения: 

         1) день, время и место проведения заседания;

         2) состав тендерной комиссии;

         3) полное наименование, фактический адрес потенциальных поставщиков, предоставивших заявки в установленные сроки, с указанием даты и времени предоставления заявок;

         4) информацию о содержании заявок, ценах и скидках, заявленных потенциальными поставщиками в ценовых предложениях;

         5) полное наименование, фактический адрес потенциальных поставщиков, которым возвращены заявки ввиду их представления после окончательного срока представления заявок; 

         6) жалобы или возражения против действий (или бездействия) тендерной комиссии, заявленные уполномоченными представителями потенциальных поставщиков в ходе заседания тендерной комиссии по вскрытию конвертов. 

16. Рассмотрение, оценка и сопоставление заявок на участие в тендере, подведение итогов тендера
         43. Заявки на участие в тендере рассматриваются тендерной комиссией на предмет соответствия заявок требованиям Тендерной документации. Не отклоненные по основаниям, указанным в Тендерной документации, заявки сопоставляются и оцениваются тендерной комиссией в целях выбора победителя тендера, предложившего наилучшие условия оказания закупаемых услуг. 

          44. Заявки на участие в тендере рассматриваются тендерной комиссией в срок не более 10 (десяти) рабочих дней со дня вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере. При проведении закупок услуг, имеющих сложные технические характеристики и спецификации, заявки рассматриваются тендерной комиссией с привлечением эксперта (экспертной комиссии) в срок не более 20 (двадцати) рабочих дней со дня вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере.

          45. При рассмотрении заявок на участие в тендере тендерная комиссия вправе:

          1) запросить у потенциальных поставщиков материалы и разъяснения, необходимые для рассмотрения, оценки и сопоставления заявок (за исключением предложенной цены (скидок) и технической спецификации); 
          2) с целью уточнения сведений, содержащихся в заявках, запросить необходимую информацию у соответствующих государственных органов, физических и юридических лиц. 

          При этом не допускаются запросы и иные действия тендерной комиссии, связанные с приведением заявки на участие в тендере в соответствие с требованиями Тендерной документации, заключающиеся в дополнении заявки на участие в тендере недостающими документами, замене документов, приведении в соответствие ненадлежащим образом оформленных документов. 

          46. Тендерная комиссия отклоняет заявку на участие в тендере в случае:

         1) признания заявки на участие в тендере несоответствующей требованиям тендерной документации;

          2) если потенциальный поставщик является аффилированным лицом другого потенциального поставщика, подавшего заявку на участие в данном тендере;
          3) ценовое предложение потенциального поставщика превышает сумму, выделенную для закупки; 

          4) ценовое предложение потенциального поставщика признано тендерной комиссией демпинговым;

          5) потенциальный поставщик состоит в Перечне ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков)  Холдинга. 

          47. Ценовое предложение на услуги признаётся демпинговым, если оно более чем на 30 (тридцать) процентов ниже среднеарифметической цены всех представленных ценовых предложений, не превышающих сумму, предусмотренную для закупки в плане закупок без учета НДС. 
         Положения настоящего пункта не применяются к ценовому предложению потенциального поставщика, являющегося отечественным предпринимателем, имеющего опыт работы на отечественном рынке закупаемых услуг не менее пяти лет или состоящего в Перечне добросовестных поставщиков Холдинга. 

         48. Не отклоненные заявки на участие в тендере сопоставляются и оцениваются тендерной комиссией согласно критериям, содержащимся в Тендерной документации. Победитель тендера определяется на основе наименьшей условной цены, рассчитываемой с учётом применения критериев, содержащихся в Тендерной документации. 

Потенциальный поставщик, занявший по итогам сопоставления и оценки второе место, определяется на основе цены, следующей после наименьшей условной цены, рассчитываемой с учётом применения критериев, содержащихся в Тендерной документации.

         При равенстве условных цен тендерных ценовых предложений победителем (или потенциальным поставщиком, занявшим по итогам сопоставления и оценки второе место) признается отечественный потенциальный поставщик закупаемых услуг. При равенстве условных цен тендерных ценовых предложений отечественных поставщиков услуг победителем (или потенциальным поставщиком, занявшим по итогам сопоставления и оценки второе место) признается отечественный поставщик услуг, имеющий больший опыт работы на рынке закупаемых услуг, являющихся предметом тендера. При равенстве условных цен тендерных ценовых предложений, в случае отсутствия отечественного поставщика услуг победителем (или потенциальным поставщиком, занявшим по итогам сопоставления и оценки второе место) признается потенциальный поставщик, имеющий больший опыт работы на рынке закупаемых услуг, являющихся предметом тендера. При равенстве условных цен тендерных ценовых предложений и равном опыте работы на рынке закупаемых услуг (или в случае невозможности определения опыта работы на основании представленных потенциальными поставщиками документов) победителем (или потенциальным поставщиком, занявшим по итогам сопоставления и оценки второе место) признается потенциальный поставщик, ранее предоставивший заявку на участие в тендере. 

         49. Итоги тендера оформляются протоколом. Протокол об итогах тендера подписывается и полистно визируется составом тендерной комиссии и её секретарём.

         50. В протоколе об итогах тендера должна содержаться информация:

         1) о месте и времени подведения итогов;

         2) о поступивших заявках потенциальных поставщиков на участие в тендере;

         3) о сумме, выделенной для закупки, предусмотренной в плане закупок без учета НДС; 

         4) об отклоненных заявках, основаниях отклонения; 

         5) о потенциальных поставщиках, признанных соответствующими требованиям тендерной документации;
         6) о результатах применения критериев оценки;

         7) об итогах тендера;
         8) о сумме и сроках заключения договора о закупках в случае, если тендер состоялся;
         9) о потенциальном поставщике, занявшем второе место;
         10) сведения о направлении в соответствии с пунктом 69 Правил закупок товаров, работ и услуг АО «Самрук-Казына» и организациями пятьдесят и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Казына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденных Советом директоров АО «Самрук-Казына» 18 ноября 2009 года протокол № 32 (далее - Правила) запросов потенциальным поставщикам, соответствующим государственным органам, физическим и юридическим лицам;
         11) иная информация по усмотрению тендерной комиссии.
         51. Тендер признаётся тендерной комиссией несостоявшимся в случае:

         1) представлением заявок на участие в тендере менее двух потенциальных поставщиков;
         2) если после отклонения тендерной комиссией по основаниям, предусмотренным пунктом 71 Правил, осталось менее двух заявок на участие в тендере потенциальных поставщиков; 
         3) уклонения победителя и потенциального поставщика, занявшего второе место, от заключения договора;
         4) непредставления победителем тендера банковской гарантии или иного обеспечения исполнения договора в соответствии с пунктами 79, 81 Правил. 
         52. Если закупки способом тендера признаны несостоявшимися, Заказчик вправе принять одно из следующих решений:

         1) о повторном проведении закупок способом тендера;
         2) об изменении тендерной документации и повторном проведении закупок способом тендера;
         3) об осуществлении закупок способом из одного источника. 

         53. Заказчик не позднее 3 (трех) рабочих дней со дня подписания протокола об итогах тендера:

         1) направляет победителю уведомление;
         2) размещает протокол об итогах тендера на веб-сайте Заказчика и/или и на веб-сайте, определенном АО «Самрук-Казына»;
         3) публикует информацию об итогах тендера в периодическом печатном издании, распространяемом на всей территории Республики Казахстан, с периодичностью издания не менее 3 (трех) раз в неделю. 

        54. В случае, если договором о закупках предусматривается выплата денег до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика, победитель тендера должен в течение не более 10 (десяти) рабочих дней с даты заключения договора о закупках представить банковскую гарантию или иное обеспечение исполнения договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика. 

          В случае, если банковская гарантия или иное обеспечение исполнения договора не будет представлено в указанные сроки, то Заказчиком в одностороннем порядке расторгается заключенный договор о закупках, удерживается внесенное потенциальным поставщиком обеспечение заявки и тендерная комиссия определяет победителем тендера потенциального поставщика, занявшего по итогам сопоставления и оценки второе место. 

        Сведения о поставщике, не внесшем обеспечение исполнение договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору, Заказчиком направляются в установленном порядке в Уполномоченный орган по вопросам закупок для внесения сведений о таком поставщике в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга.


        Если на этапе исполнения договора договор о закупках был расторгнут по вине поставщика, Заказчик должен направить потенциальному поставщику, занявшему по итогам сопоставления и оценки второе место уведомление о намерении заключения с ним договора о закупках, по цене, не превышающей предложенную им цену  в заявке на участие в тендере. В случае, если потенциальным поставщиком, занявшим по итогам сопоставления и оценки второе место не будет представлен ответ на уведомление, то Заказчик по истечении 10 (десяти) рабочих дней с даты направления уведомления вправе осуществить закупки в соответствии с Правилами. 

       При расторжении договора о закупках в связи с выявленными нарушениями в проведенных процедурах закупок, Заказчик обязан в течение 5 (пяти) рабочих дней возвратить поставщику, банковскую гарантию или иное обеспечение исполнения договора, определенное Заказчиком.

        55. Решение тендерной комиссии об определении победителем тендера потенциального поставщика, занявшего по итогам сопоставления и оценки второе место, оформляется протоколом об определении победителем тендера потенциального поставщика, занявшего по итогам сопоставления и оценки второе место, который должен содержать сумму и сроки заключения договора о закупках. Заказчик не позднее 3 (трех) рабочих дней со дня подписания протокола:

        1) направляет победителю уведомление;
        2) размещает протокол об итогах тендера на веб-сайте Заказчика; 
        3) публикует информацию об итогах тендера в периодическом печатном издании, распространяемом на всей территории Республики Казахстан, с периодичностью издания не менее 3 (трех) раз в неделю. 
         56. В случае, если договором о закупках предусматривается выплата денег до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика, победитель тендера, определенный в соответствии с пунктом 80 Правил должен в течение не более 20 (двадцати)  рабочих дней с даты заключения договора о закупках представить банковскую гарантию или иное обеспечение исполнения договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика.

         57. Требование по представлению банковской гарантии или иного обеспечения исполнения договора, кроме обеспечения исполнения договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика, не распространяется на: 

          1) организации инвалидов (физические лица - инвалиды, осуществляющие предпринимательскую деятельность), состоящие в соответствующем реестре Холдинга;
          2) поставщиков, состоящих в Перечне добросовестных поставщиков Холдинга.
         58. Заказчик не позднее 3 (трех) рабочих дней со дня получения письменного запроса потенциального поставщика, представившего заявку на участие в тендере, должен представить ему на безвозмездной основе копию протокола об итогах соответствующего тендера.

         59. В случае обнаружения нарушений в проведенном тендере тендерная комиссия до момента заключения договора обязана отменить итоги тендера. При этом, тендер должен быть проведен повторно. 
17. Условия, виды, объем  и способ внесения обеспечения исполнения договора о закупках 
         60. Размер обеспечения исполнения договора о закупках составляет 3% от общей суммы договора о закупках.

      В течение не более 10 (десяти) рабочих дней с даты заключения договора о закупках поставщик  обязан внести обеспечение исполнения договора о закупках  в размере 3% от общей суммы договора о закупках. 

       Поставщик вправе выбрать один из следующих видов обеспечения исполнения договора о закупках:

- гарантийный денежный взнос, который вносится потенциальным поставщиком на соответствующий счет организатора тендера (Заказчика); 

- банковскую гарантию по форме приложения №7 к Тендерной документации.

       Условия внесения обеспечения исполнения договора о закупках  определены Приложением №7  к  Тендерной документации и оговариваются в договоре о закупках.

        Обеспечение исполнения договора предоставляется поставщиком на весь срок действия договора о закупках. 

        Заказчик возвращает внесенное обеспечение исполнения договора о закупках  поставщику  в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты полного и надлежащего исполнения  поставщиком своих обязательств  по договору.

        В случае истечения срока действия банковской гарантии, являющейся обеспечением исполнения договора о закупках, до полного и надлежащего исполнения  поставщиком своих обязательств  по договору, поставщик обязан за 20 (двадцать) календарных дней  до ее истечения  предоставить Заказчику соответствующее письмо от банка о продлении срока ее действия либо предоставить новую банковскую гарантию в день истечения срока действия ранее представленной банковской гарантии.

        В случае невозможности  получения  Заказчиком  обеспечения исполнения договора о закупках по банковской гарантии, поставщик обязан в течении  10 (десяти) рабочих дней со дня получения соответствующего уведомления Заказчика предоставить Заказчику новую банковскую гарантию.

        Если Поставщик не выполнит названные требования, Заказчик имеет право удержать  обеспечение исполнения договора о закупках  из суммы, подлежащей оплате Заказчиком поставщику за оказанные услуги, в качестве исполнения обязательств поставщиком по договору.

       В случае, если банковская гарантия или иное обеспечение исполнения договора о закупках не будет представлено в указанные сроки, то Заказчиком в одностороннем порядке расторгается заключенный договор о закупках, удерживается внесенное потенциальным поставщиком обеспечение заявки и тендерная комиссия определяет победителем тендера потенциального поставщика, занявшего по итогам сопоставления и оценки второе место. 

        Сведения о поставщике, не внесшем обеспечение исполнение договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору, Заказчиком направляются в установленном порядке в Уполномоченный орган по вопросам закупок для внесения сведений о таком поставщике в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга.

        При расторжении договора о закупках в связи с выявленными нарушениями в проведенных процедурах закупок, Заказчик обязан в течение 10 (десяти) рабочих дней возвратить поставщику банковскую гарантию или иное обеспечение исполнения договора.

18. Порядок заключения договора о закупках по итогам тендера

          61. Договор о закупках заключается в соответствии с содержащимся в тендерной документации проектом договора о закупках Приложение №8 к Тендерной документации. 
          62. Цена договора о закупках должна содержать цену, предложенную победителем тендера, с начислением к ней НДС, за исключением случаев, когда победитель тендера не является плательщиком НДС или оказываемая услуга не облагается НДС в соответствии с законодательством Республики Казахстан. 

          63. Договор о закупках способом тендера заключается в сроки, указанные в протоколе об итогах тендера, но не более 20 (двадцати) календарных дней с даты подписания протокола об итогах. 

          64. Договор о закупках услуг должен содержать указанную потенциальным поставщиком в заявке на участие в тендере долю казахстанского содержания в услугах согласно гарантийному обязательству и его ответственность за неисполнение обязательств по доле казахстанского содержания в виде штрафа в размере 5%, а также 0,15% за каждый 1% невыполненного казахстанского содержания, от общей стоимости договора.  

         Договор о закупках должен предусматривать право Заказчика в одностороннем порядке отказаться от исполнения договора и требовать возмещения убытков в случае представления потенциальным поставщиком/поставщиком недостоверной информации по доле казахстанского содержания в услугах.

         65. Если договор заключается с организацией инвалидов (физическим лицом - инвалидом, осуществляющим предпринимательскую деятельность), состоящей в соответствующем реестре Холдинга, условиями договора должна предусматриваться предоплата в размере не менее 30% от суммы договора, которая должна выплачиваться не позднее 30 (тридцати) календарных дней с даты заключения договора. 

          66. Заказчик возвращает внесенное обеспечение исполнения договора о закупках поставщику в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты полного и надлежащего исполнения им своих обязательств по договору о закупках.

Заказчик не возвращает внесенное обеспечение исполнения договора о закупках, если договор о закупках исполнен ненадлежащим образом или расторгнут в связи с невыполнением поставщиком договорных обязательств.

          67. В случае если потенциальный поставщик в сроки, установленные в протоколе об итогах тендера, не представил Заказчику подписанный договор о закупках или, заключив договор, не внес обеспечение исполнения договора, то такой потенциальный поставщик признается уклонившимся от заключения договора о закупках.

           В случае признания потенциального поставщика уклонившимся от заключения договора о закупках, Заказчик удерживает внесенное им обеспечение заявки и направляет в установленном порядке соответствующую информацию в Уполномоченный орган по вопросам закупок для внесения сведений о таком поставщике в Перечень ненадёжных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга.

          68. Внесение изменений в проект договора о закупках допускается при соблюдении следующих взаимосвязанных условий: 

          1) внесение изменения в проект договора о закупках инициировано одной из сторон не позднее 5 (пяти) рабочих дней со дня подписания протокола об итогах закупок способом тендера;
          2) внесение изменения допускается в части уменьшения суммы проекта договора о закупках при условии неизменности качества и других условий, явившихся основой для выбора поставщика;
          3) решение о внесении изменения в части уменьшения суммы договора о закупках принято по взаимному согласию сторон.

         Не допускается внесение изменения в проект договора о закупках без соблюдения условий, предусмотренных настоящим пунктом.
          69. Внесение изменения в заключенный договор о закупках допускается в следующих случаях:
           1) по взаимному согласию сторон в части уменьшения цены на услуги и соответственно суммы договора о закупках, если в процессе исполнения договора о закупках цены на аналогичные закупаемые услуги изменились в сторону уменьшения;
           2) в части уменьшения либо увеличения суммы договора о закупках, связанной с уменьшением либо обоснованным увеличением потребности в объеме приобретаемых услуг, а также в части соответствующего изменения сроков исполнения договора, при условии неизменности цены за единицу услуги, указанных в заключенном договоре о закупках. Такое изменение заключенного договора о закупках услуг допускается в пределах сумм, предусмотренных для приобретения данных услуг в плане закупок;
         70. Изменения и дополнения, вносимые в договор о закупках, оформляются в виде дополнительного письменного соглашения к договору, являющегося неотъемлемой частью договора. 
         71. Не допускается вносить в проект либо заключенный договор о закупках изменения, которые могут изменить содержание условий проводимых (проведенных) закупок и/или предложения, явившегося основой для выбора поставщика, по иным основаниям, не предусмотренным пунктами 119 и 120 Правил. 

19. Информация о последствиях представления потенциальным поставщиком недостоверной информации, признания потенциального поставщика ненадёжным
         72. В случае предоставления потенциальным поставщиком/поставщиком недостоверной информации, данный потенциальный поставщик/поставщик вносится в Перечень ненадежных потенциальных поставщиков (поставщиков) Холдинга, в порядке, определенном Правлением АО «Самрук-Казына». 

20. Адрес электронной почты и номера телефонов для обращения потенциальных поставщиков в случае нарушения их прав в связи с проводимыми закупками
         73. При нарушении прав потенциальных поставщиков в связи с проводимыми закупками, потенциальные поставщики могут обратиться уполномоченный орган по вопросам закупок АО «Самрук-Казына» или Заказчику по тел. 8 (7172) 57-12-88, электронный адрес: info@sk-pharma.kz. 
Приложения:

1. Перечень закупаемых услуг (Приложение №1 к Тендерной документации)
2. Техническая спецификация закупаемых услуг (Приложение №2 к Тендерной документации)
3. Форма банковской гарантии в обеспечение заявки (Приложение №3 к Тендерной документации)
4. Форма Заявки потенциального поставщика для юридических лиц (Приложение №4 к Тендерной документации)
5. Форма Заявки потенциального поставщика для физических лиц (Приложение №5 к Тендерной документации)
6. Форма ценового предложения (Приложение №6 к Тендерной документации)

7. Форма банковской гарантии в обеспечение исполнения договора (Приложение №  7 к Тендерной документации)
8. Проект договора о закупках услуг  (Приложение №8 к Тендерной документации)
Приложение №1 

к Тендерной документации

 

Перечень закупаемых услуг
	№ лота
	      Наименование заказчика
	Наименование услуги*
	Единица измерения
	Кол-во, объем
	Срок оказания услуг
	Место
поставки 


	Размер авансового платежа, %
	
	Сумма выделенная для закупки, в тенге (без учета НДС)
	

	
	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	
	8
	

	       1


	ТОО «СК-Фармация»
	Услуги по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов
	услуга
	1
	с даты подписания договора до 31 декабря 2010 года
	г. Астана
	0%
	
	53 571 428 
(пятьдесят три миллиона пятьсот семьдесят одна тысяча четыреста двадцать восемь) тенге  (без учета НДС)
	


 

* Полное описание и характеристика услуг указывается в Приложении 2 к Тендерной документации (Техническая спецификация)

 

Приложение №2

к Тендерной документации

Техническая спецификация 
по закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов

1. ТОО «СК-Фармация»   (далее – «Заказчик») в рамках внедрения единой системы дистрибуции лекарственных средств планирует создать сеть фармацевтических складов в Республике Казахстан для обеспечения своей деятельности по планированию, закупке, хранению, снабжению, продаже и распределению лекарственных средств и изделий медицинского назначения (далее продукция Заказчика).
2. Требования к потенциальному Поставщику: 
1) Иметь необходимые трудовые ресурсы: наличие в штате потенциального поставщика и участие в выполнении работ по настоящему Договору работников, имеющих специальное образование/квалификацию и опыт реализации проектов в области логистики по созданию логистических центров, моделированию и планированию работы распределительных сетей, управлению и оптимизации складских запасов, в том числе в сфере обращения лекарственных средств и/или медицинского оборудования, не менее трех лет для руководителя и не менее двух лет для работников (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить список работников, участвующих в выполнении работ по настоящему Договору, их справки с места работы или резюме, заверенные  печатью и подписью работодателя и копии соответствующих дипломов и/или сертификатов); 
2) Иметь в штате потенциального поставщика работников, имеющих специальное финансовое образование, квалификация которых подтверждена международной сертификацией (приложить копии  дипломов, лицензий, сертификатов, таких как CFA, ACCA, ASA и иных документов);
3) Иметь в штате потенциального поставщика работников, имеющих специальное образование по оценке земли и недвижимости, подтвержденное международно-признанными сертификатами (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии сертификатов или иных документов);
4) Наличие у потенциального поставщика  опыта  оказания  консультационных услуг по разработке бизнес-планов, разработке финансовых моделей  национальным компаниям или предприятиям с государственным участием в Республике Казахстан не менее трех лет для руководителя и не менее двух лет для работников поставщика и привлекаемых к оказанию услуг (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии подтверждающих документов – акты выполненных работ и/или рекомендательные письма и/или иные подтверждающие документы). 
5) Наличие у потенциального поставщика опыта оказания консультационных услуг по созданию логистических центров, аудиту операционной деятельности, моделированию и планированию работы цепей поставок в области производства и/или дистрибуции лекарственных препаратов и/или медицинского оборудования (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии подтверждающих документов - акты выполненных работ и/или рекомендательные письма и/или иные подтверждающие документы);
6) Наличие у потенциального поставщика опыта участия в реализации международных проектов в области логистики и дистрибуции лекарственных препаратов и/или медицинского оборудования (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии подтверждающих документов - акты выполненных работ и/или рекомендательные письма и/или иные подтверждающие документы);
7) Наличие у потенциального поставщика опыта в области моделирования и планирования работы новых складских комплексов (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии подтверждающих документов - акты выполненных работ и/или рекомендательные письма и/или иные подтверждающие документы);
8) Иметь подтвержденный опыт работы в области управления и оптимизации складских запасов и расчета оптимальных уровней складских запасов в цепях поставок товаров (для подтверждения потенциальному поставщику необходимо предоставить копии подтверждающих документов - акты выполненных работ и/или рекомендательные письма и/или иные подтверждающие документы).
9) Состоять в членстве каких-либо международных ассоциаций в сфере логистики и/или управления цепями поставок;
10) Наличие у потенциального поставщика специализированного программного обеспечения в области моделирования и планирования работы распределительных сетей;
Примечание: В случае изменения в Списке работников, участвующих в выполнении работ по настоящему Договору, Поставщик обязан включить в Список работников, соответствующих требованиям подпунктов 1)-4) пункта 2 настоящей Технической спецификации, и согласовать его с Заказчиком. 

3. Заказчику требуется оказать услуги  по разработке Технико-экономического обоснования (далее – Отчет) проекта по созданию сети фармацевтических складов (далее – Услуги), включая:

Фаза 1. Анализ действующей системы планирования, закупки, хранения, снабжения, продажи и распределения лекарственных средств и изделий медицинского назначения, осуществляемой ТОО «СК-Фармация».

	№
	Наименование этапа работы
	Состав работ на этапе
	Форма предоставления результатов работ

	1
	Общий анализ действующей системы дистрибуции лекарственных средств и изделий медицинского назначения в Республике Казахстан (далее в части не касающейся деятельности Заказчика – лекарственные средства) (указанные работы производятся на основании данных из открытых источников или предоставленных Заказчиком, полученных в результате анализа рынка)
	1. Анализ логистической и транспортной инфраструктуры Республики Казахстан. Анализ рынка складских услуг в Республики Казахстан в разрезе классов, а также областей, городов Алматы и Астана: стоимость строительства, стоимость аренды и/или услуги по хранению, доступность, локализация.

2. Анализ направления грузопотоков лекарственных средств, в том числе импорта, экспорта.
3. Анализ затрат на логистику и транспортировку лекарственных средств. Анализ затрат на аренду и/или эксплуатацию фармацевтических складов. Анализ логистической составляющей в стоимости лекарственных средств, в разрезе областей Республики Казахстан, городов Астаны и Алматы.
4. Анализ действующих фармацевтических складов, дистрибуционных центров и оптовых компаний в Республике Казахстан. Анализ их работы, используемые технологические схемы, технологии, степень автоматизации складов.
	5. Промежуточный отчет, включающий в себя резюме работ по этапу, результаты проведенного анализа, заключение и выводы. К отчету прикладываются приложения с подробным описанием проведенных работ на этапе и указанием источников информации. 

	2
	Анализ  текущей работы Заказчика по планированию, закупке, хранению, снабжению, продаже и  распределению лекарственных средств и изделий медицинского назначения, а также прогноза их изменения (указанные работы производятся на основании данных, предоставляемых Поставщику ТОО «СК-Фармация»).


	1. Анализ ассортимента продукции Заказчика и условий ее хранения.
2. Анализ возможных типоразмеров продукции Заказчика.

3. Анализ  текущих объемов и направлений грузопотоков Заказчика. Анализ пунктов ввоза (импорта), центров распределения продукции.
4. Анализ текущих способов транспортировки продукции и используемых видов транспорта.
5. Статистических данных оборота продукции Заказчика за прошедшие и текущие периоды.

6. Анализ прогнозируемых изменений объемов продукции. Заказчика, в том числе в разрезе областей, городов Алматы и Астана.
7. Анализ условий действующих договоров на поставку лекарственных средств. 

8. Анализ условий действующих договоров по оказанию логистических услуг. 

9. Анализ затрат на логистику и транспортировку продукции Заказчика.
	7. Промежуточный отчет, включающий в себя резюме работ по этапу, результаты проведенного анализа, заключение и выводы. К отчету прикладываются приложения с подробным описанием проведенных работ на этапе, необходимыми расчетами, графиками и таблицами.


Фаза 2. Моделирование сети фармацевтических складов. 
На основании данных, полученных в результате предшествующего анализа (Фаза 1) Поставщик осуществит работу по:
	№ п/п
	Наименование этапа работы
	Состав работ на этапе
	Форма предоставления

	1
	Моделирование сети фармацевтических складов Заказчика (3 варианта)
	1. Разработка предложений по маршрутизации грузопотоков в сети фармацевтических складов, определение точек ввоза и таможенного оформления импортируемой продукции.
2. Разработка предложений по оптимальному размеру и географическому расположению складов сети, с учетом имеющейся и планируемой транспортной инфраструктуры, а также имеющихся и прогнозируемых изменений объема продукции Заказчика.
3. Оценка оптимальных текущих и прогнозируемых уровней складских запасов для каждого из звеньев сети фармацевтических складов.
4. Разработка предложений по оптимизации общего размера текущих и прогнозируемых складских запасов.
5. Моделирование и оценка различных вариантов построения сети фармацевтических складов с точки зрения продуктивности, операционных и транспортных затрат (базовый дизайн сети фармацевтических складов). 
	Промежуточный отчет с результатами моделирования и оценки различных вариантов построения сети фармацевтических складов, предложениями и обоснованием 3 (трех) вариантов сети фармацевтических складов. К отчету прикладываются приложения с подробным описанием работ на этапе, необходимыми визуальными материалами (карты, графики, схемы).

	2.
	Проведение обсуждения с Заказчиком и утверждение перечня вариантов расположения сети фармацевтических складов
	Утверждение перечня вариантов расположения сети фармацевтических складов.
	Перечень вариантов расположения сети фармацевтических складов, утвержденный Поставщиком и Заказчиком

	3.
	Разработка перечня ассортиментных групп продукции Заказчика и условий хранения 
	1. Разработка перечня прогнозируемых расчетных ассортиментных (товарных) групп и условий их хранения.
2. Разработка перечня прогнозируемых типоразмеров товаров в пределах выбранных  групп продукции на основании имеющейся статистики и прогноза изменения.
	Перечень прогнозируемых расчетных ассортиментных групп и условий их хранения и 

перечень прогнозируемых типоразмеров товаров

	4.
	Выбор возможных размеров зданий и инфраструктуры каждого звена сети фармацевтических складов. 
	1. Разработка перечня и концепции расположения необходимых зданий (склада,  административно-бытового корпуса и т.д.) и инфраструктуры для каждого звена сети.
2. Определение размеров здания и вместимости склада для каждого звена сети. 
	Перечень необходимых зданий с указанием их назначения, а также размеров и вместимости складов с обоснованиями. Приложение: принципиальная схема расположения зданий.

	5.
	Краткий обзор возможных вариантов технологий складов сети фармацевтических складов 
	1. Подготовка описания возможных вариантов технологий складов с указанием предполагаемой продуктивности.
2. Разработка упрощенной экономико-математической модели предлагаемых вариантов (для выбора вариантов для дальнейшей разработки).
	Обзор возможных вариантов технологий складов с описаниями и с расчетом их упрощенной экономико-математической модели. Презентация с результатами обзора.

	6.
	Проведение обсуждения и утверждение перечня вариантов  конструктивного и технологического решения складов сети
	1. Утверждение перечня (двух) вариантов склада, принимаемых к разработке.
	Перечень вариантов с кратким их описанием, утвержденный Заказчиком и Поставщиком.

	7.
	Разработка двух ВАРИАНТОВ проектирования складского комплекса для каждого звена сети. Описание технологического процесса.

	1. Разработка перечня, размеров и вместимости складских (технологических) зон с учетом условий хранения различных ассортиментных групп товаров, необходимости таможенного оформления товаров, степени автоматизации склада и предлагаемого оборудования механизации труда
2. Разработка модели движения товаров по складу

3. Разработка объемно - планировочного решения для расстановки оборудования по технологическим зонам склада
4. Описание основных технологических процедур:

4.1. Приемка товаров

4.2. Размещение товаров

4.3. Подбор заказов 

4.4. Комплектация заказов

4.5. Отгрузка заказов

4.6. Внутрискладские перемещения

4.7. Инвентаризация

5. Расчет потребности и подбор типов оборудования для хранения товаров (стеллажи, полки и др.).

6. Подбор типов подъемно - погрузочной техники (ППТ) с учетом методов хранения (вилочные погрузчики, штабелеры, и др.).
7. Подбор типов необходимого специального оборудования механизации склада (СОМ) (конвейеры, тележки и др.).

8. Расчет потребности в подъемно-погрузочной технике и специальном оборудовании механизации.
9. Расчет потребности в персонале склада и определение квалификационных требований к персоналу.

10. Разработка штатного расписания персонала склада с учетом сменности работ.
11. Расчет потребного количества доков для приемки – отгрузки продукции

12. Разработка конструктивных и планировочных требований к зданию склада и расчет нагрузок на полы по зонам склада.
13. Формирование требований для адаптации/разработки программного обеспечения - системы управления складом (WMS – Warehouse Management System), с учетом формирования единой информационной системы, объединяющей все склады и структуры Заказчика.
14. Выбор типов техники информационных технологий и расчет потребного количества.
	Описание технологического процесса в соответствии с составом работ на этапе с приложением необходимых схем, графиков, рисунков, таблиц, фотографий.

Резюме пропускной способности и емкости хранения складов по каждому варианту.

	8.
	Оценка капитальных затрат на реализацию проекта
	1. Определение требований к земельным участкам под строительство каждого звена сети фармацевтических складов. Анализ стоимости земельных участков.

2. Разработка требований к инфраструктуре участка застройки, включая электроснабжение, теплоснабжение, канализацию, газоснабжение, водоснабжение, дороги и др. Оценка затрат на обеспечение инфраструктуры.

3. Состав (перечень) объектов, которые будут построены и/или реконструированы. Состав планируемых проектно-изыскательных, строительно-монтажных и пуско-наладочных работ с указанием планируемых затрат, включая состав работ и затраты на оборудование склада необходимыми системами коммуникации (системы отопления, вентиляции, кондиционирования, противопожарной безопасности и сигнализации, охранной сигнализации и др.).

4. Расчет стоимости необходимого оборудования:

4.1. Оборудования для хранения товаров (стеллажей, полок и т.д.);
4.2. Подъемно - погрузочного и транспортировочного оборудования;

4.3. Специального оборудования механизации (тамбуры, лифты, конвейеры, двери, ворота, уравнители и т.д.);

4.4. Специального технологического оборудования (техника информационных технологий, программное обеспечение и т.д.);

4.5. Другого оборудования необходимого для реализации проекта.

5. Оценка эксплуатационных затрат
	Отчет с оценкой капитальных затрат, с обоснованиями и необходимыми расчетами.

	9.
	Дополнительные разделы проекта
	1. Подготовка  технических спецификаций :

1.1. Оборудования для хранения товаров (стеллажей, полок и т.д.)

1.2. Подъемно - погрузочного и транспортировочного оборудования

1.3. Специального оборудования механизации (тамбуры, лифты, конвейеры, двери, ворота, уравнители и т.д.)

1.4. Специального технологического оборудования (техника информационных технологий, программное обеспечение и т.д.)

2. Предложения по поставщикам необходимого оборудования и техники.

3. Перечень закупок по проекту (с указанием планируемой стоимости) по основным категориям расходов: товары, работы, услуги, разное.

4. План график реализации проекта и закупок (с указанием наименования планируемых работ, их сроков проведения и стоимости) в целом по сети фармацевтических складов и в разрезе отдельных ее звеньев. Оценка длительности реализации проекта.
	Технические спецификации по необходимому оборудованию с указанием возможных его поставщиков.

Таблица с перечнем закупок с указанием планируемой стоимости по основным категориям расходов: товары, работы, услуги, разное.

План график реализации проекта  с указанием наименования работ, их сроков проведения и стоимости. Оценка длительности реализации проекта

	10.
	Разработка гипотезы объемно-планировочных и эскизных технологических  решений складов сети. 
	1. Разработка и предоставление Заказчику объемно-планировочных и эскизных технологических решений складов сети.
	Объемно-планировочные и эскизные технологические решения складов

	11.
	Финансовый анализ, в том числе финансовые модели реализации проекта, отражает оценку финансовых затрат и доходов, с оценкой альтернативных схем и источников финансирования проекта, учет влияния инфляции на реализуемость проекта, оценку финансовой эффективности, раскрывает принятые в рамках ТЭО проекта финансовые решения по проекту. Количественные и качественные показатели должны быть взаимоувязаны и представлены в сравнительных таблицах с экономически завершающимися умозаключениями. Анализ должен проводиться на базе обоснованных расчетов с математическим моделированием и с использованием эмпирических показателей, учитывая международную практику. 
	1. Расчет общих инвестиционных издержек, распределение потребностей в финансировании по стадиям проекта, план финансирования по этапам реализации проекта; 
2. Расчет затрат на эксплуатацию, производственных издержек, текущих, организационных и накладных расходов на содержание (эксплуатационные издержки); 
3. Расчет себестоимости продукции, тарифов, отпускной цены продукции (услуги); 
4. Сравнительный анализ и определение оптимального уровня тарифа (цены) с учетом индексации по годам, рассмотренный в рамках финансовой модели; 
5. Расчет доходов от продаж, расчет нераспределенной и чистой прибыли; 
6. Расчет потока денежных средств, отчета о прибылях и убытках; 
7. Учет инфляции, курса валют, определение нормы дисконта и поправок на риск;
8. Анализ проекта (программы) с помощью методов дисконтирования, в том числе расчет чистого приведенного дохода (Net Present Value - NPV), внутренней нормы прибыльности (Internal Rate of Return, IRR), отношения дисконтируемых выгод и затрат, дисконтированного срока окупаемости; 
9. Расчет удельной финансовой эффективности инвестиционного проекта; 
10. Сравнительный анализ альтернативных вариантов схемы, источников, условий финансирования при реализации проекта за счет стопроцентного финансирования из бюджета компании либо привлечения займа; 
11. Определение эффективного срока проекта; 
12. Определение приемлемых параметров привлечения заемных средств для финансирования проекта; 
13. Расчет границ безубыточности; 
14. Источники финансирования эксплуатационных расходов, с четким определением, кем и когда такие расходы будут финансироваться. 
	Промежуточный отчет и включающий в себя резюме работ по этапу, результаты проведенных расчетов и анализов, заключение и выводы. К отчету прикладываются приложения с подробными расчетами и описаниями анализов проведенных на этапе.

	12.
	Оценка рисков проекта
	1. Оценка коммерческих рисков, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков;
2. Оценка социальных рисков, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков; 
3. Оценка экономических рисков, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков; 
4. Оценка технических рисков, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков; 
5. Оценка финансовых рисков, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков; 
6. Сравнительный анализ распределения рисков между участниками проекта; 
7. Оценка специфических рисков для Заказчика, определяющих основные факторы риска, предположительный характер и диапазон изменений, предполагаемые мероприятия по снижению рисков; 
8. Анализ в условиях неопределенности, в том числе анализ чувствительности по основным параметрам (объем сбыта, цена сбыта, прямые издержки), в том числе определение предельно допустимых значений изменения параметра. 
9. Оценка рисков должна рассчитываться на основе современного моделирования.
	Промежуточный отчет с оценками рисков в соответствии с перечнем работ на данном этапе.

	13.
	Социально-экономический анализ
	1. Анализ перспектив развития отрасли с учетом реализации проекта, должны быть указаны значения основных отраслевых показателей (объем производства продукции (товара/услуги), доля отрасли в структуре валового внутреннего продукта, объем инвестиций в отрасль и их прогнозируемое значение в будущем; 
2. Сравнительный анализ ситуации при реализации проекта и в случае его нереализации; 
3. Расчет показателей чистых общественных выгод, экономического чистого приведенного дохода (expected net present value – ENPV), экономической внутренней нормы доходности (Economic Internal Rate of Return – EIRR); 
4. Анализ влияния реализации проекта на развитие смежных отраслей; 
5. Анализ выгод и затрат проекта в целом и для прямых и косвенных выгодополучателей, который включает в себя анализ результатов, следствий и влияния, анализ эффективности затрат и неизмеримые выгоды, приращенные выгоды и затраты, дополнительные выгоды потребителя, необратимые издержки, внешние эффекты, международные эффекты, косвенные выгоды от реализации проекта; 
6. Потребность проекта в трудовых ресурсах по категориям работников, требования к их квалификации на каждом этапе и его влияние на занятость населения Республики Казахстан; 
7. Программы обучения и переподготовки рабочих и специалистов в рамках реализации проекта; 
нормы охраны труда и техники безопасности; 
анализ целесообразности (необходимости) развития социальной инфраструктуры; 
8. Анализ и оценка общественной (социально-экономической) необходимости проекта. 
	Промежуточный отчет по социально-экономическому анализу  в соответствии с перечнем работ на данном этапе. 

	14.
	Экологический и институциональный анализ
	1. Схемы управления проектом на протяжении его жизненного цикла, с описанием правовой основы, структуры управления;

2. Оценка влияния проекта на состояние окружающей среды, количественную оценку экологического ущерба от реализации проекта и предполагаемые мероприятия по уменьшению его негативного воздействия;
	Промежуточный отчет по экологическому и институциональному анализу  в соответствии с перечнем на данном этапе.


Фаза 3. Разработка промежуточного и финального отчета
В рамках 3 Фазы потенциальный Поставщик осуществит работу по: 

	№ п/п
	Наименование этапа работы
	Состав работ на этапе
	Форма предоставления

	1
	Проект отчета
	1. Проект Отчета, включающий в себя фазы 1 и 2, в том числе:

· Анализ действующей системы планирования, закупки, снабжения и распределения лекарственных средств и изделий медицинского назначения;
· Определение оптимального размера и географического расположения сети фармацевтических складов;
· Оценку оптимальных уровней складских запасов для каждого из звеньев сети фармацевтических складов;
· Определение требований по уровню сервиса, оказываемого внутри сети фармацевтических складов (сроки и условия поставки , наличие складского запаса и т.д.);
· Определение оптимальных размеров складов сети;
· Рекомендации по техническому оснащению сети фармацевтических складов, включая уровень автоматизации ее работы;  

· Рекомендации по применению технологических процессов;
· Моделирование и предварительную оценку различных вариантов построения сети фармацевтических складов с точки зрения продуктивности и операционных затрат;
· Оценку капитальных затрат по созданию сети фармацевтических складов в рамках предложенных вариантов ее построения;

· Оценка финансовой привлекательности и экономической обоснованности проекта;

· Перечень закупок по проекту по основным категориям расходов: товары, работы, услуги, разное;
· Разработку плана-графика проекта по созданию сети фармацевтических складов;
· Расчет потребностей в ресурсах (в сырье, материалах, энергетических, трудовых и финансовых ресурсах);
· Объемно-планировочные и эскизные технологические решения складов сети.
	Проект отчета в соответствии с составом работ на этапе 

	2
	Оригинал отчета (Приложения к ТЭО проекта должны включать: финансово-экономические модели по каждому из рассматриваемых вариантов реализации проекта, таблицы расходов, динамик, графики окупаемости, диаграммы, рисунки, карты местности и другие материалы и документы, подтверждающие и раскрывающие информацию, приведенную в ТЭО проекта)
	Оригинал отчета на русском и английском языках в количестве 2 (двух) экземпляров на электронном и бумажном носителе.


4. Заказчику требуется оказать дополнительные услуги, перечисленные ниже, стоимость которых включена в общую стоимость Услуг с предоставлением соответствующих рекомендаций по ним в письмах руководству Заказчика:

1) Содействие менеджменту в презентации Отчета Технико-экономического обоснования, оценке и экспертизе проекта по созданию сети фармацевтических складов для Участника, членов Наблюдательного совета и руководства Заказчика (по запросу);

2) Проведение консультаций по содержанию Отчета, материалам, которые вошли в основу Отчета;

3) Предоставление Заказчику  письма  руководству, подготовленного в соответствии с подробным описанием результатов проведенных работ (отражаются основные достоинства и недостатки проекта, основные риски по самостоятельному развитию посредством строительства сети складов или долгосрочному аутсорсингу услуг по хранению и доставке лекарственных средств и изделий медицинского назначения);

5. Итоговым документом, подтверждающим результаты оказания потенциальным Поставщиком (победителем тендера) Услуг, является выпуск оригинала Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов на русском и английском языке, в количестве в трех экземпляров на электронном и бумажном носителе, два из которых хранятся у Заказчика, третий - у Поставщика Услуг. 

6. Требования  к  форме Отчета:
1) Титульный лист Отчета должен содержать:

· наименование, дату анализа;

· основание для разработки Технико-экономического обоснования: номер и дата заключения договора; 

· цель анализа, описание имущественных прав и ограничений;

· основные сведения о Поставщике и Заказчике;

· дата составления Отчета;

2) Отчет должен содержать следующие разделы с отражением результатов анализа, заключений и рекомендаций по всем этапам работ, указанных в п.3 настоящей Технической спецификации:

· резюме проекта;

· введение;

· описание деятельности Заказчика;

· маркетинговый раздел;

· предложение по оптимальному построению сети фармацевтических складов;

· предложения по дизайну складов и сопутствующей инфраструктуры;

· описание и схема конструктивного и технологического решения складов;

· оценка бюджета по капитальным затратам на создание сети фармацевтических складов; 

· рекомендации по техническому оснащению складов и спецификацию соответствующего оборудования (технико-технологический раздел);

· основные требования к функциональности программного обеспечения - системы управления складом;

· оценку продуктивности  работы складов и необходимого штата сотрудников;

· перечень закупок по проекту;

· план-график проекта по созданию сети фармацевтических складов и закупок;

· нормативно-правовой раздел;

· оценку бюджетов (финансовый раздел) по операционным затратам, включая моделирование;

· оценку привлекательности и экономической обоснованности проекта;

· оценку рисков;

· социальный раздел;

· экономический раздел; 

· институциональный раздел;

· экологический раздел; 

· общие выводы по проекту; 

· приложения, включая объемно-планировочные и эскизные технологические решения складов;

3) Резюме проекта должно содержать: 

· наименование проекта;  

· общую стоимость проекта (в тенге и в валюте проекта); 

· масштаб проекта, в том числе мощность проекта; 

· компоненты проекта, с указанием стоимости каждого из них;

· место реализации проекта (область, город); 

· цель и задачи проекта, в том числе в количественном выражении; 

· целевые группы, в том числе основные выгодополучатели; 

· предполагаемые источники и схемы финансирования; 

· источник и сумма финансирования разработки и экспертизы ТЭО (с указанием наименования программы администратора бюджетной программы); 

· период реализации проекта, с разбивкой финансирования по годам.

Услуги должны быть оказаны Поставщиком и Отчет должен быть подготовлен и передан Заказчику до 31 декабря 2010 года.

Оригиналы Отчета, письма руководству, перечисленные в настоящей технической спецификации, должны быть представлены Заказчику в следующие сроки:

1) в срок до «20» декабря 2010 года представлен проект  Отчета;

2) в срок до «31» декабря 2010 года представлена окончательная редакция – оригинал Отчета и письмо руководству с рекомендациями. 

7. Все документы, указанные в п.3 настоящей Технической спецификации, предоставляются Поставщиком Заказчику с Актами приема-передачи оказанных Услуг и сопроводительными письмами. При этом документы должны быть прошиты, страницы либо листы пронумерованы, последняя страница либо лист заверяется подписью и печатью Поставщика. 
8. Отчет не должен допускать неоднозначного толкования и все данные, представленные в Отчете, должны быть обоснованы.

9. Порядок оплаты:

Заказчик производит оплату Исполнителю:

1) 30% от общей суммы Договора выплачивается Заказчиком после выполнение Исполнителем Фазы 1 (Анализ действующей системы планирования, закупки, хранения, снабжения, продажи и распределения лекарственных средств и изделий медицинского назначения, осуществляемой ТОО «СК-Фармация») в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонам Акта приема-передачи оказанных Услуг и предъявления Исполнителем счета-фактуры;

2) 30% от общей суммы Договора выплачивается Заказчиком после выполнение Исполнителем Фазы 2 (Моделирование сети фармацевтических складов) в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонам Акта приема-передачи оказанных Услуг и предъявления Исполнителем счета-фактуры;

3) оставшиеся 40% от общей суммы Договора выплачивается Заказчиком после выполнение Исполнителем Фазы 3 (Разработка промежуточного и финального отчета) и оказания дополнительных услуг, указанных в п.4 настоящей Технической спецификации, в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонам Акта приема-передачи оказанных Услуг и предъявления Исполнителем счета-фактуры.

Приложение №3

 к Тендерной документации 


 
Банковская гарантия
 
 Наименование банка________________________________________________
                                            (наименование и реквизиты банка)
 Кому______________________________________________________________
               (наименование и реквизиты организатора закупок)
 
Гарантийное обязательство №_______
(обеспечение заявки)
	_________________ 
	«___»_________ _____________г.


 (местонахождение)
 
 Мы были проинформированы, что________________________________________
                                                              (наименование потенциального поставщика)
в дальнейшем «Поставщик», принимает участие в тендере по закупке _________________________________________________________,
организованном_______________________________________________________________________________________________________
                                    (наименование организатора закупок)
и готов осуществить поставку товара (выполнить работу, оказать услугу) 
  
_____________________________________________ на общую сумму ______ тенге.
(наименование и объем товаров, работ и услуг) (прописью)
 Тендерной документацией от «___»__________ _____ г. по проведению вышеназванных закупок предусмотрено внесение потенциальными поставщиками обеспечения заявки на участие в тендере в виде банковской гарантии.
 В связи с этим мы ______________________ настоящим берем на себя
                                        (наименование банка)
безотзывное обязательство выплатить Вам по Вашему требованию сумму, равную
____________________________________________________________________________________________________________________
                                (сумма в цифрах и прописью)
по получении Вашего письменного требования на оплату, а также письменного подтверждения того, что Поставщик:
 отозвал или изменил заявку на участие в тендере после истечения окончательного срока представления заявок на участие в тендере;
 не подписал, в установленные сроки, договор о закупках;
 не внес обеспечение исполнения договора о закупках после подписания договора о закупках в форме, объеме и на условиях, предусмотренных в тендерной документации;

не внес обеспечение исполнения договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору со стороны Поставщика (данный пункт предусматривается в случае, если условиями тендера предусмотрена выплата денег до полного исполнения обязательств по договору, в случае, если потенциальный поставщик предлагает альтернативные условия платежа, которыми предусматривается выплата денег до полного исполнения обязательств по договору, также в случае, если участвуют организации инвалидов (физические лица – инвалиды, осуществляющие предпринимательскую деятельность), состоящие в соответствующем Реестре Холдинга (за исключением организаций инвалидов (физических лиц – инвалиды, осуществляющих предпринимательскую деятельность), состоящих в соответствующем Реестре Холдинга, предоставивших письмо отказ от предоплаты).
 Данное гарантийное обязательство вступает в силу со дня вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере.
 Данное гарантийное обязательство действует до окончательного срока действия заявки Поставщика на участие в тендере и истекает полностью и автоматически, независимо от того, будет ли нам возвращен этот документ или нет, если Ваше письменное требование не будет получено нами к концу _____________. Если срок действия заявки на участие в тендере продлен, то данное гарантийное обязательство продлевается на такой же срок.
 Все права и обязанности, возникающие в связи с настоящим гарантийным обязательством, регулируются законодательством Республики Казахстан.
 
	Подпись и печать гаранта
	Дата и адрес


Приложение №4 
к Тендерной документации 
Форма заявки на участие в тендере
(для юридических лиц)
Кому: _________________________________________________________

                       (указывается наименование организатора закупок)

От кого: _______________________________________________________
             (указывается полное наименование потенциального поставщика)

1. Сведения о юридическом лице, претендующем на участие в тендере (потенциальном поставщике):

	Юридический, почтовый адрес и адрес электронной почты, контактные телефоны, потенциального поставщика
	  

	Регистрационный номер налогоплательщика
	  

	Банковские реквизиты юридического лица (РНН, БИК, ИИК) включая полное наименование банка или его филиала)
	  

	Ф.И.О. первого руководителя юридического лица
	  


2. ________________(указывается полное наименование юридического лица) настоящей заявкой выражает желание принять участие в закупках способом тендера __________________(указать полное наименование тендера)  в качестве потенциального поставщика и выражает согласие оказать услуги, в соответствии с требованиями и условиями, предусмотренными тендерной документацией.
3. Потенциальный поставщик настоящей заявкой подтверждает, что он ознакомлен с тендерной документацией и осведомлен об ответственности за предоставление __________ (указать наименование организатора закупок) и тендерной комиссии недостоверных сведений о своей правомочности, качественных и иных характеристиках оказываемых услуг, соблюдении им авторских и смежных прав, а так же иных ограничений.  

Потенциальный поставщик принимает на себя полную ответственность, предусмотренную тендерной документацией, за представление в данной заявке на участие в тендере и прилагаемых к ней документах недостоверных сведений.

4. Перечень прилагаемых документов:

	N п\п
	Наименование документа
	Оригинал или копия
	Количество листов

	
	
	
	


5.  Настоящая заявка на участие в тендере действует в течение ___ дней со дня вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере.

6. В случае признания нашей заявки на участие в тендере выигравшей, мы внесем обеспечение исполнение договора о закупках на сумму, составляющую _____ процента от общей суммы договора о закупках (указывается в случае, если условиями тендерной документации предусматривается внесение обеспечения исполнения договора).
7. До момента заключения договора о закупках настоящая заявка на участие в тендере вместе с Вашим уведомлением о признании ее выигравшей будет выполнять роль обязательного договора между нами.

________________________________ (Должность, Ф.И.О. первого руководителя юридического лица - потенциального поставщика и его подпись)
Дата заполнения ____________М.П.
Приложение №5 
к Тендерной документации 
Форма заявки на участие в тендере
(для физического лица)

Кому: _________________________________________________________

(указывается наименование организатора закупок)

От кого: _______________________________________________________

(указывается полное наименование потенциального поставщика)

1. Сведения о физическом лице, претендующем на участие в тендере (потенциальном поставщике):

	Ф.И.О. физического лица - потенциального поставщика, в соответствии с документом, удостоверяющим личность
	  

	Данные документа удостоверяющего личность физического лица – потенциального поставщика
	  

	Номер свидетельства о регистрации либо иного документа дающего право на занятие, соответствующее предмету тендера, предпринимательской деятельностью в соответствии с законодательством Республики Казахстан
	  

	Банковские реквизиты физического лица – потенциального поставщика (РНН, БИК, ИИК), включая полное наименование банка или его филиала)
	

	Адрес регистрации и фактический адрес,  контактные телефоны,  адрес электронной почты (при его наличии) физического лица - потенциального поставщика
	  


2. ___________________  (указывается Ф.И.О. физического лица) настоящей заявкой выражает желание принять участие в закупках способом тендера _____________(указать полное наименование тендера) в качестве потенциального поставщика и выражает согласие оказать услуги в соответствии с требованиями и условиями, предусмотренными тендерной документацией.

3. Потенциальный поставщик настоящей заявкой подтверждает, что он ознакомлен с тендерной документацией и осведомлен об ответственности за предоставление __________ (указать наименование организатора закупок) и тендерной комиссии недостоверных сведений о своей правомочности, качественных и иных характеристиках оказываемых услуг, соблюдении им авторских и смежных прав, а так же иных ограничений.  

Потенциальный поставщик принимает на себя полную ответственность, предусмотренную тендерной документацией, за представление в данной заявке на участие в тендере и прилагаемых к ней документах недостоверных сведений.

4. Перечень прилагаемых документов:
	N п\п
	Наименование документа
	Оригинал или копия
	Количество листов

	  
	  
	  
	  


5.  Настоящая заявка на участие в тендере действует в течение ___ дней со дня вскрытия конвертов с заявками на участие в тендере.

6. В случае признания нашей заявки на участие в тендере выигравшей, мы внесем обеспечение исполнение договора о закупках на сумму, составляющую _____ процента от общей суммы договора о закупках (указывается в случае, если условиями тендерной документации предусматривается внесение обеспечения исполнения договора).
7. До момента заключения договора о закупках настоящая заявка на участие в тендере вместе с Вашим уведомлением о признании ее выигравшей будет выполнять роль обязательного договора между нами.

_____________________/__________/

(Ф.И.О. физического лица - потенциального поставщика и его подпись)

Дата заполнения _______________

                 Приложение №6 
к Тендерной документации 
Форма ценового предложения 
потенциального поставщика
(наименование потенциального поставщика)
	N
п/п
	Содержание
	 

	1
	Наименование услуги 
	  

	2
	Единица измерения
	

	3
	Цена _______ за единицу в ______ без учета НДС
	  

	4
	Количество (объем)
	  

	5
	Общая цена, в______ без учета НДС ________________ включая все расходы
потенциального поставщика, связанные с условиями договора и необходимые для оказания услуг
	  


      Мы согласны с Вашими условиями платежа, оговоренными в тендерной документации. 

Предлагаем следующие альтернативные условия платежа
__________________________________________________________________
(перечисляются альтернативные условия платежа, если таковые имеются)
или другие условия
(перечислить______________________________________________________)
при этом предоставляем ценовую скидку
в размере _________________________________________
          (указать в денежном выражении, прописью)

В случае признания нашей заявки на участие в тендере выигравшей, обязуемся в течение не более 10 (десяти) рабочих дней с даты заключения договора о закупках представить обеспечение исполнение договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения обязательств по договору со стороны поставщика (данный пункт указывается в случае предложения потенциальным поставщиком альтернативных условий платежа  в виде предоплаты, а также обязателен, если участвуют организации инвалидов (физические лица – инвалиды, осуществляющие предпринимательскую деятельность), состоящие в соответствующем реестре Холдинга, за исключением организаций инвалидов (физических лиц – инвалидов, осуществляющих предпринимательскую деятельность), состоящие в соответствующем реестре Холдинга, предоставивших письмо отказ от предоплаты)
______________                           ____________________________
   (Подпись)                                (Должность, ФИО) М.П.

      Примечание: потенциальный поставщик может не указывать составляющие общей цены, при этом указанная в строке 5 цена рассматривается тендерной комиссией как определенная с учетом всех затрат потенциального поставщика и не подлежит пересмотру.

Приложение №7 
к Тендерной документации
 
 Банковская гарантия
(форма обеспечения исполнения
договора о закупках)
 
Наименование банка: __________________________________________
                                               (наименование и реквизиты банка)
 Кому: ____________________________________________________
                                            (наименование и реквизиты заказчика)

Гарантийное обязательство № ___
	__________________
(место нахождения)
	«___»___________ _____ г.
 


 
Принимая во внимание, что __________________________________,
                                                      (наименование поставщика)
«Поставщик», заключил (ит)* договор о закупках №__ от ______ г. (далее - Договор) на поставку (выполнение, оказание) _______________и Вами было
                                                    (описание товаров, работ или услуг)
предусмотрено в Договоре, что Поставщик внесет обеспечение его исполнения в виде банковской гарантии на общую сумму ______ тенге, настоящим ________________________________________________________
                                                     (наименование банка)
подтверждаем, что являемся гарантом по вышеуказанному Договору и берем на себя безотзывное обязательство выплатить Вам по Вашему требованию сумму, равную____________________________________________________

                                   (сумма в цифрах и прописью)
по получении Вашего письменного требования на оплату, а также письменного подтверждения того, что Поставщик не исполнил или исполнил ненадлежащим образом свои обязательства по Договору.
 Данное гарантийное обязательство вступает в силу с момента его подписания и действует до момента полного исполнения Поставщиком своих обязательств по Договору.
 Все права и обязанности, возникающие в связи с настоящим гарантийным обязательством, регулируются законодательством Республики Казахстан.
	Подпись и печать гарантов
	Дата и адрес


Приложение №8
к Тендерной документации

Проект

Договор
о закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов
г. Астана



                                               «___» ___________  2010 г.

Товарищество с ограниченной ответственностью «СК-Фармация», именуемое в дальнейшем «Заказчик», в лице ______________, действующего на основании _____________ с одной стороны, и _________________, именуемое в дальнейшем «Исполнитель», в лице ________________, действующего (ей) на основании  ________________, с другой стороны, далее вместе именуемые «Стороны», в соответствии с Правилами закупок товаров, работ и услуг АО «Самрук-Қазына» и организациями пятьдесят и более процентов акций (долей участия) которых прямо или косвенно принадлежат АО «Самрук-Қазына» на праве собственности или доверительного управления, утвержденных решением Совета директоров АО «Самрук-Қазына» от 18 ноября 2009 года (протокол №32) (далее - Правила), и на основании протокола об итогах открытого тендера по закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов от «___»______ 2010 года, заключили настоящий Договор о закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов (далее - Договор) и пришли к соглашению о нижеследующем.
1. ОПРЕДЕЛЕНИЯ


1.1. В настоящем Договоре нижеперечисленные понятия будут иметь следующее толкование:
1) «Договор» - гражданско-правовой договор, заключенный между Заказчиком и Исполнителем в соответствии с Правилами, зафиксированный в письменной форме, подписанный Сторонами со всеми приложениями и дополнениями к нему, а также со всей документацией, на которую в Договоре есть ссылки;

2) «Стоимость Договора» означает цену, которая должна быть выплачена Заказчиком Исполнителю в рамках Договора за полное выполнение последним своих договорных обязательств;

3) «Услуги» - услуги  по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов.

1.2. Перечисленные ниже документы и условия, оговоренные в них, образуют настоящий Договор и считаются его неотъемлемой частью, а именно:

1) перечень закупаемых Услуг (Приложение №1 к Договору);

2) техническая спецификация закупаемых Услуг (Приложение №2 к Договору);

3) таблица отчетности по доле казахстанского содержания (Приложение №3 к Договору).

2. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА

2.1. Исполнитель обязуется оказать Заказчику Услуги, а Заказчик обязуется принять и оплатить оказанные Исполнителем Услуги в соответствии с условиями настоящего Договора.

2.2. Исполнитель обязуется в сроки, установленные в Приложении №2 к настоящему Договору (техническая спецификация) передать Заказчику результаты оказанных Услуг (далее по тексту – «Результаты Услуг»).
2.3. Исключительные имущественные права на любые Результаты Услуг по настоящему Договору принадлежать Заказчику. 
3. ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ СТОРОН

3.1. Исполнитель обязуется:

         1) обеспечить полное, качественное, надлежащее и в установленные Договором сроки исполнение взятых на себя обязательств по оказанию Услуг в соответствии с условиями Договора;

2) обеспечить сохранность документов, полученных от Заказчика, а также составленных в процессе выполнения Услуг, не разглашать их содержание без согласия Заказчика, за исключением случаев, предусмотренных законодательными актами Республики Казахстан; 
3) неукоснительно соблюдать требования законодательства Республики Казахстан при оказании Услуг по настоящему Договору и оказать Услуги в соответствии с Международными стандартами;

4) своевременно сообщать Заказчику об обстоятельствах, препятствующих своевременному исполнению условии настоящего Договора, а также процедурах и мерах, необходимых в этой связи для осуществления и принятия Исполнителем; 

5) сдать оказанные Услуги Заказчику по актам приема-сдачи оказанных Услуг и выписать счета-фактуры в соответствии с действующим законодательством Республики Казахстан;

6) нести расходы, не оговоренные Сторонами, связанные с оказанием Услуг;

7) за свой счет устранять недостатки оказанных Услуг, возникшие вследствие некачественного, а также несвоевременного оказания Услуг, не по вине Заказчика;

8) возместить реальный ущерб, причиненный по своей вине Заказчику, при оказании Услуг;

9) представить Заказчику в течение 2 (двух) рабочих дней со дня подписания настоящего Договора, а также по окончании оказания Услуг сведения по казахстанскому содержанию оказываемых Услуг по форме согласно Приложению №3 к настоящему Договору. 




3.2. Исполнитель имеет право:

1) самостоятельно определять способы выполнения задания Заказчика;

2) получать необходимую для выполнения условий настоящего Договора информацию; 

3) требовать от Заказчика своевременной оплаты оказанных им Услуг в соответствии с условиями настоящего Договора.
3.3 Заказчик обязуется: 
1) предоставить Исполнителю всю необходимую информацию для оказания Услуг. Исполнитель не несет никаких обязательств по проверке достоверности информации, предоставляемой Заказчиком; 
2) своевременно содействовать реализации прав Исполнителя, изложенных в пункте 3.2 настоящего Договора;

3) своевременно производить оплату Услуг Исполнителя в соответствии с условиями настоящего Договора.

3.4. Заказчик имеет право:

1) получать от Исполнителя необходимую информацию о требованиях законодательства, касающихся оказания Услуг, а после ознакомления с отчетом – о нормативных актах, на которых основываются замечания и выводы заключения Исполнителя;

2) потребовать возврата всех документов, являющихся собственностью Заказчика, предоставленных Исполнителю в процессе реализации настоящего Договора;
3) запрашивать в любое время у Исполнителя промежуточные отчеты о ходе оказания Услуг. 
4) выявлять допущенные Исполнителем недостатки в оказании Услуг и требовать их устранения в установленные сроки.  

4. ПОРЯДОК ПРИЕМКИ ОКАЗАННЫХ УСЛУГ

4.1. Сдача-приемка оказанных Исполнителем Услуг осуществляется на основании Акта приема-передачи Услуг, предоставленного Исполнителем, с приложением подтверждающих документов. 

4.2. Уполномоченный представитель Заказчика в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты получения документов, указанных в пункте 4.1 настоящего Договора, рассматривает их и в случае отсутствия замечаний подписывает Акт приема-передачи оказанных Услуг либо направляет мотивированное письменное уведомление Исполнителю об устранении обнаруженных недостатках в результатах оказанных Услуг. 
4.3. Исполнитель в течение 15 (пятнадцати) рабочих дней с даты получения от Заказчика письменного уведомления об устранении недостатков в оказанных Услугах обязуется безвозмездно устранить обнаруженные недостатки. В случае невозможности их устранения Стороны производят перерасчет общей стоимости Договора в сторону уменьшения в размере стоимости не надлежаще оказанных Услуг.

4.4. Результатами оказания услуг являются не только отчет, письмо к руководству, но и другая письменная информация (отчеты и иные документы, а также консультации, как устные так и письменные), предусмотренные в Приложении №2 к настоящему Договору.
Результаты оказания  Услуг, которые Исполнитель предоставит или может предоставить в связи с оказанием Услуг, предназначаются исключительно для использования Заказчиком. 

4.5. Результаты оказанных Услуг должны отражаться на русском языке. 

5.  СТОИМОСТЬ УСЛУГ И ПОРЯДОК РАСЧЕТОВ 

5.1. Общая стоимость Договора составляет сумму в размере  _________(__________) тенге, включая НДС (далее - Стоимость Договора).

Стоимость Договора включает в себя все расходы, связанные с оказанием Услуг, в том числе стоимость дополнительных Услуг, налоги и другие обязательные платежи, установленные законодательством Республики Казахстан. Указанная сумма не подлежит изменению в сторону увеличения в течение всего срока действия Договора. В случае изменения налогового законодательства Республики Казахстан виды и ставки налогов будут применяться в соответствии с такими изменениями.
В случае, если Договор заключается с нерезидентом Республики Казахстан, данный пункт излагается следующим образом:

«5.1 Общая стоимость Договора составляет сумму в размере __________(__________) тенге, включая НДС (далее - Стоимость Договора).

При этом оплата производится ________________ по курсу Национального Банка Республики Казахстан на день оплаты. 

Заказчик при произведении расчета удерживает с Исполнителя, который является нерезидентом Республики Казахстан, налог у источника выплаты в соответствии со статьей 194 Кодекса Республики Казахстан от 10 декабря 2008 года № 99-IV «О налогах и других обязательных платежах в бюджет» (Налоговый кодекс) (далее – НК РК)

В случае, если Исполнитель является резидентом государства, с которым Республика Казахстан заключила международный договор об избежании двойного налогообложения и предотвращении уклонения от налогообложения доходов и  имущества, то при соблюдении Исполнителем условий ст. 212 НК РК, применяется ставка налога у источника выплаты, предусмотренная международным договором».

5.2. Оплата по настоящему Договору производится в тенге, путем перечисления денег на банковский счет Исполнителя. 

5.3. Заказчик производит оплату Исполнителю по результатам фактического оказания Услуг в соответствии с Технической спецификацией (Приложение №2 к настоящему Договору) в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонами Акта приема-передачи оказанных Услуг и предъявления Исполнителем счет-фактуры.
В случае, если Исполнитель входит в организацию инвалидов, состоящую в соответствующем реестре Холдинга, и не отказался от получения авансового платежа, данный пункт излагается следующим образом:

«5.3. Заказчик предоставляет Исполнителю авансовый платеж в размере до 30% (тридцати процентов) от Стоимости Договора не позднее 30 (тридцати) рабочих дней с даты заключения Договора. При этом Исполнителем в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты заключения настоящего Договора предоставляется банковская гарантия обеспечения исполнения Договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения  обязательств по Договору, и со сроком действия до полного исполнения Исполнителем своих обязательств по настоящему Договору.
Последующая оплата по настоящему Договору производится Заказчиком в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонами Акта приема-передачи оказанных Услуг и предоставления счет-фактуры Исполнителем. При этом оплата производится с учетом удержания выплаченного авансового платежа.
Банковская гарантия (обеспечения исполнения Договора на сумму денег, выплачиваемых до полного исполнения  обязательств) возвращается Исполнителю в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты полного исполнения Исполнителем своих обязательств по Договору».
5.4. Несвоевременное предоставление Исполнителем документов на оплату и/или других документов освобождает Заказчика от ответственности за несвоевременную оплату по настоящему Договору.

6. ОБЕСПЕЧЕНИЕ ИСПОЛНЕНИЯ ДОГОВОРА

6.1. Исполнитель в течение 10 (десяти) рабочих дней с даты подписания Сторонами настоящего Договора обязан внести Заказчику обеспечение исполнения настоящего Договора в виде гарантийного денежного взноса, который вносится на банковский счет Заказчика, или предоставить банковскую гарантию в размере 3% от Стоимости Договора, определенного в пункте 5.1 настоящего Договора, со сроком действия до момента полного и надлежащего исполнения Исполнителем своих обязательств по Договору. 

6.2. В случае невозможности получения Заказчиком обеспечения исполнения Договора по банковской гарантии Исполнитель обязан в течение 10 (десяти) рабочих дней со дня получения соответствующего письменного уведомления Заказчика предоставить Заказчику новую банковскую гарантию.
6.3. В случае неисполнения пункта 6.2 настоящего Договора Заказчик в безакцептном порядке удерживает сумму обеспечения Договора из суммы, причитающейся к оплате Исполнителю.
6.4. Заказчик возвращает внесенное обеспечение исполнения Договора  в течение             10 (десяти) рабочих дней с даты полного и надлежащего исполнения Исполнителем своих обязательств по настоящему Договору.

6.5. Обеспечение исполнения Договора не возвращается Исполнителю в случаях:

6.5.1. нарушения Исполнителем сроков оказания Услуг не по вине Заказчика;

6.5.2. некачественного оказания Услуг;

6.5.3. нарушения Исполнителем иных обязательств, предусмотренных условиями настоящего Договора.

7. КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ ИНФОРМАЦИИ

7.1. Стороны обязуются в период действия настоящего Договора и в течении 3-х лет после окончания срока его действия строго соблюдать конфиденциальность информации  по предмету настоящего Договора, за исключением случаев, предусмотренных законодательством Республики Казахстан.

Раскрытие конфиденциальной информации, является нарушением условий настоящего Договора и может повлечь за собой расторжение настоящего Договора и возмещение другой Стороне в полном объеме, нанесенного в связи с этим реального ущерба.   

8. Ответственность Сторон 

8.1. В случае несоблюдения Исполнителем сроков исполнения обязательства, установленного настоящим Договором, Исполнитель обязан уплатить штраф в размере суммы обеспечения исполнения Договора.
8.2. За несоблюдение сроков исполнения иных обязательств, установленных настоящим Договором, не по вине Заказчика Исполнитель уплачивает Заказчику пеню в размере 0,1% (одной десятой процента) от общей суммы Договора по настоящему Договору за каждый день просрочки, но не более 10% (десяти процентов) от Стоимости Договора по настоящему Договору. 
8.3. В случае отказа Исполнителя от исполнения обязательств по настоящему Договору по причинам, независящим от Заказчика, Заказчик удерживает обеспечение возврата авансового платежа (банковскую гарантию), а также начисляет Исполнителю пеню в размере 0,1% (одной десятой процента) от суммы авансового платежа за каждый день пользования деньгами. Кроме того, Исполнитель обязан возместить Заказчику  причиненный реальный ущерб. (Пункт указывается, если Исполнителю предоставляется авансовый платеж).

8.4. За нарушение сроков платежей, предусмотренных условиями настоящего Договора, Заказчик выплачивает Исполнителю пеню в размере 0,01 % (одной сотой процента) от несвоевременно оплаченной суммы за каждый день просрочки, но не более 1% (одного процента) от несвоевременно оплаченной суммы по настоящему Договору.
8.5. За неисполнение обязательств по доле казахстанского содержания Исполнитель несет ответственность в виде штрафа в размере 5% (пять процентов), а также 0,15% (пятнадцать сотых процента) от Стоимости Договора за каждый 1% (один процент) невыполненного казахстанского содержания.

8.6. В случае досрочного расторжения настоящего Договора по вине Исполнителя Исполнитель возмещает Заказчику реальный ущерб, причиненный таким расторжением, а также оплачивает Заказчику штраф в размере 10% (десяти процентов) от Стоимости Договора.
8.7. Заказчик вправе в безакцептном порядке удержать сумму начисленной неустойки (пеня, штраф) из суммы, причитающейся к оплате Исполнителю за фактически оказанные Услуги, предварительно письменно уведомив об этом Исполнителя 
8.8. Уплата неустойки (пеня, штраф) не освобождает Стороны от исполнения обязательств или устранения нарушений, допущенных при исполнении обязательств по настоящему Договору.

Сумма неустойки взыскивается сверх начисленной суммы убытков, в т.ч. обеспечения исполнения Договора.
8.9. Если период выполнения Договора Исполнитель в любой момент столкнется с условиями, мешающими своевременному оказанию Услуг, Исполнитель должен незамедлительно направить Заказчику письменное уведомление о факте задержки, ее предположительной длительности и причине(ах). После получения уведомления от Исполнителя Заказчик должен оценить ситуацию и может по своему усмотрению не применять штрафные санкции к Исполнителю.
8.10. В иных случаях, не предусмотренных настоящим Договором, за неисполнение или ненадлежащее исполнение Сторонами обязательств по настоящему Договору Стороны несут ответственность в соответствии с действующим законодательством Республики Казахстан.

9. порядок разрешения споров
9.1. Заказчик и Исполнитель должны прилагать все усилия к тому, чтобы разрешать в процессе прямых переговоров все разногласия или споры, возникающие между ними по Договору или в связи с ним.

Если в течение  21 (двадцати одного) дня после начала таких переговоров Заказчик и Исполнитель  не могут разрешить спор по настоящему Договору,  любая из Сторон может потребовать решения этого вопроса в соответствии с законодательством Республики Казахстан, по месту нахождения Заказчика.
10. РАСТОРЖЕНИЕ ДОГОВОРА

10.1. В случае невнесения Исполнителем обеспечения исполнения настоящего Договора в сроки, указанные в пункте 6.1. настоящего Договора:
1)
Договор считается недействующим, права и обязанности Сторон, предусмотренные настоящим Договором, не возникают;

2) 
Заказчик удерживает внесенное обеспечение заявки на участие в тендере;

3)
Заказчик направляет в Холдинг информацию о признании Исполнителя уклонившимся от заключения Договора для внесения сведений об Исполнителе в Перечень ненадежных поставщиков Холдинга. 

10.2. Настоящий Договор может быть расторгнут по соглашению Сторон, в случаях, предусмотренных законодательством Республики Казахстан, или в случаях одностороннего отказа от исполнения Договора, предусмотренных пунктами 10.3. и 10.4. настоящего Договора.

10.3. Заказчик вправе отказаться от исполнения Договора в случаях:

10.3.1. если Исполнитель становится банкротом или неплатежеспособным. В этом случае расторжение осуществляется немедленно, и Заказчик не несет никакой финансовой ответственности по отношению к Исполнителю;
10.3.2. нарушения Исполнителем сроков оказания Услуг, установленные в настоящем Договоре;

10.3.3. некачественного оказания Услуг;

10.3.4. предоставления Исполнителем недостоверной информации по доле казахстанского содержания в Услугах, с правом требования возмещения убытков;
10.3.5. в связи с выявленными нарушениями в проведении Заказчиком закупок Услуг;
10.3.6. в случае отсутствия необходимости в дальнейшем оказании Исполнителем Услуг по настоящему Договору;

10.3.7. нарушения Исполнителем иных обязательств по настоящему Договору.

10.4. Исполнитель вправе отказаться от исполнения настоящего Договора при нарушении Заказчиком срока оплаты оказанных Услуг более чем на 2 (два) месяца.
10.5. В случае досрочного расторжения настоящего Договора Сторона, инициирующая его расторжение, направляет другой Стороне письменное уведомление о расторжении Договора. При этом настоящий Договор считается расторгнутым с даты получения другой Стороной соответствующего уведомления. В этом случае Заказчик оплачивает Исполнителю фактически оказанные и принятые Заказчиком на дату расторжения настоящего Договора Услуги.

10.6. В случае досрочного расторжения настоящего Договора по вине Исполнителя Заказчик оплачивает Исполнителю фактически оказанные и принятые Заказчиком на дату расторжения Договора Услуги, за вычетом неустойки, установленной настоящим Договором, и реального ущерба, причиненного Заказчику ненадлежащим исполнением обязательств по Договору. 
10.7. В случае досрочного расторжения Заказчиком настоящего Договора Исполнитель обязуется не предъявлять к Заказчику убытки и/или неустойку, возникшие в связи с досрочным расторжением настоящего Договора.
11. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА

11.1. Настоящий Договор вступает в силу с даты его подписания уполномоченными на то представителями и скрепления печатями обеих Сторон и действует по 31 декабря 2010 года, а в части взаиморасчетов - до их полного исполнения.    

12. ОБСТОЯТЕЛЬСТВА НЕПРЕОДОЛИМОЙ СИЛЫ

12.1. Стороны не несут ответственность, предусмотренную в настоящем Договоре, если невозможность выполнения ими условий настоящего Договора наступила в силу действия обстоятельств непреодолимой силы, в том числе стихийных бедствий, землетрясений, ураганов, технологических катастроф, военных действий, эпидемий, при условии их непосредственного влияния на возможность выполнения условий настоящего Договора.
12.2. В случае возникновения обстоятельств непреодолимой силы срок исполнения обязательств по настоящему Договору отодвигается соразмерно времени, в течение которого действуют такие обстоятельства и их последствия.

12.3. Сторона, ссылающаяся на такие обстоятельства, обязана в течение 3 (трех) календарных дней с даты наступления таких обстоятельств в письменной форме информировать другую Сторону об их наступлении и предоставить подтверждающие документы, выданные уполномоченным органом.
12.4. В случае несоблюдения вышеуказанных условий Стороны согласились, что никакие обстоятельства не будут рассматриваться как обстоятельства непреодолимой силы, и обязательства Сторон по Договору не могут быть сняты или ограничены каким-либо образом. 

12.5. После окончания действия обстоятельств непреодолимой силы Сторона, подвергшаяся воздействию обстоятельств непреодолимой силы, обязана в течение 3 (трех) календарных дней в письменной форме сообщить о прекращении действия подобных обстоятельств, указав при этом срок, к которому предполагается выполнение обязательств по настоящему Договору. 

12.6. Если обстоятельства непреодолимой силы длятся более 2 (двух) месяцев, то Стороны имеют право отказаться от исполнения настоящего Договора, уведомив другую Сторону за 15 (пятнадцать) календарных дней до предполагаемой даты расторжения настоящего Договора, после чего Договор считается расторгнутым. В этом случае Заказчик оплачивает Исполнителю фактически оказанные и принятые Заказчиком Услуги на дату расторжения настоящего Договора.

13. ДОЛЯ КАЗАХСТАНСКОГО СОДЕРЖАНИЯ 
13.1. Доля казахстанского содержания в Услугах, указанная Исполнителем в заявке на участие в открытом тендере, согласно представленному гарантийному обязательству Исполнителя составляет _______ процентов. 

14. ГАРАНТИЙНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
14.1. Услуги должны быть оказаны надлежащим образом, качественно и профессионально, в соответствие со всеми требованиями настоящего Договора.


14.2. Заказчик вправе провести независимую внешнюю оценку (экспертизу) качества оказанных Услуг с привлечением независимого внешнего оценщика, в том числе:


внешнюю правовую оценку;

оценку технической проработанности и данных по закупкам, включая технико-технологическую обоснованность, оценку проработанности проекта и закупок по проекту, оценку заявленной стоимости проекта; 

оценку коммерческой (маркетинговой) проработанности, включая коммерческую обоснованность, оценку проработанности (коммерческой) маркетинговой части проекта, оценку рисков проекта.

14.3. Заказчик вправе выставить  Исполнителю замечания, полученные в результате независимой внешней оценки и имеющие существенное значение для реализации проекта, предусмотренного Технико-экономическим обоснованием, в течение 1 (одного) календарного года после окончания действия настоящего Договора.

14.4. Исполнитель обязан в течение 1 (одного) месяца с момента выставления Заказчиком замечаний, полученных в результате независимой внешней оценки, за свой счет осуществить их исправление, при условии что, все замечания обоснованы, основаны на законодательстве и достоверных данных, актуальных в период оказания Услуг, сопровождаются ссылками на источник и/или имеют подтверждающие документы. Замечания внешнего оценщика должны быть ясными и однозначными во избежание двусмысленного либо спорного толкования, а также должны сопровождаться всеми необходимыми материалами, включая схемы, диаграммы, графики, чертежи, список используемой литературы и источников, резюме экспертов и т.д.

15. ПЕРЕДАЧА ПРАВ
15.1. Исполнитель может заключить субподрядные договоры, в случае если это оговорено в документах тендерной заявки, и соисполнитель (субподрядчик) Исполнителя  соответствует квалификационным требованиям, установленным Правилами и Тендерной документацией. При этом все взаиморасчеты по настоящему Договору с соисполнителями (субподрядчиками) и ответственность за исполнение обязательств перед Заказчиком полностью ложится на Исполнителя. Исполнитель должен предоставить Заказчику копии всех субподрядных договоров, заключенных в рамках настоящего Договора. Наличие соисполнителей (субподрядчиков) не освобождает Исполнителя от материальной или другой ответственности по настоящему Договору.

16. ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ
16.1. Внесение изменений и дополнений в настоящий Договор осуществляется в соответствии с нормами гражданского законодательства Республики Казахстан и Правил. 

16.2. Все изменения и дополнения к настоящему Договору действительны при условии совершения их в письменной форме и подписания уполномоченными представителями Сторон, с проставлением оттисков печатей Сторон.

16.3. Обязательства Исполнителя по настоящему Договору не могут быть переданы третьим лицам, за исключением соисполнителей. При этом права Исполнителя могут быть переданы третьим лицам с письменного согласия Заказчика.

16.4. Информация, полученная Исполнителем по настоящему Договору или ставшая ему известной в связи с его исполнением, является коммерческой тайной Заказчика, и Исполнитель несет предусмотренную законодательством Республики Казахстан ответственность за её разглашение.

Все уведомления и другие сообщения, требуемые или предусмотренные по настоящему Договору, должны быть составлены в письменной форме. Все уведомления или сообщения считаются предоставленными должным образом, если они будут доставлены лично, по телефаксу, по телексу или курьерской почтой по адресу участвующей Стороны.

Уведомление о расторжении Договора должно направляться заказным письмом с уведомлением Стороны, направившей уведомление о расторжении Договора.

Все извещения, уведомления, предложения и иные документы вступают в силу после надлежащего получения их одной из Сторон или в срок, указанный в них, за исключением уведомления о расторжении Договора. 

16.5. Все, что не урегулировано настоящим Договором, регламентируется законодательством Республики Казахстан.

16.6. Настоящий Договор составлен в 2 (двух) идентичных экземплярах, на русском языке, имеющих одинаковую юридическую силу, по 1 (одному) экземпляру для каждой из Сторон.
17. АДРЕСА, РЕКВИЗИТЫ И ПОДПИСИ СТОРОН:

	Заказчик:

ТОО «СК-Фармация» 

010000, г. Астана, пр. Туран 18, 
РНН 620200340053
БИН: 090340007747
ИИК  KZ456010111000045697 в тенге
ИИК: KZ636010111000131024-RUB
ИИК: KZ586010111000130956-USD
ИИК: KZ476010111000131021-EUR 
SWIFT BIC: HSBKKZKX
АО «Народный Банк Казахстана» г. Астана       
	Исполнитель:

	Должность

__________________ Ф.И.О. 
МП
	Должность

__________________ Ф.И.О.    

МП


Приложение №1 к договору о закупке услуг по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов
от «____» ______ 2010 года №____
Перечень закупаемых Услуг

	Наименование Заказчика
	Наименование Услуг*
	Единица измерения
	Количество, объем
	Срок оказания Услуг
	Место поставки
	Сумма, в тенге

	1
	2
	3
	4
	5
	7
	8

	ТОО «СК-Фармация»
	Услуга по разработке Технико-экономического обоснования  проекта по созданию сети фармацевтических складов 
	услуга
	1
	_____________
	г. Астана
	


 

* Полное описание и характеристика Услуг указывается в Технической спецификации (Приложение №2 к Договору).

Подписи Сторон
Заказчик: 






Исполнитель:
_______________________
(ФИО)



________________________ (ФИО)

                                   МП




                                           МП

Приложение №2 к договору о закупке услуг  по разработке Технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов.
от «____» ______ 2010 года №____
Техническая спецификация 
Подписи Сторон
 Заказчик: 






Исполнитель:

_______________________
(ФИО)



________________________ (ФИО)
Приложение №3 к договору о закупке услуг 
по разработке технико-экономического обоснования проекта по созданию сети фармацевтических складов 

	Наименование  Исполнителя ____________
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Дата заполнения:                   
	
	
	
	

	Таблица отчетности по доле казахстанского содержания
	
	
	
	
	
	

	№ п/п
	Заказчик
	№ договора 
	Дата заключения договора
	Дата окончания договора
	Наименование поставщика
	Регион (область, города Астана,                    Алматы), место дислокации                поставщика
	Реквизиты поставщика
	РНН поставщика
	БИН (ИНН) поставщика
	Численность персонала поставщика
	Всего                закуплено
товаров
	Всего закуплено работ 
	Всего 
закуплено 
услуг 
	Создание новых рабочих мест
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	Резиденты РК
	Иные
	Объем в тенге
	Казахстанское содержание в %
	Объем в тенге
	Казахстанское содержание в %
	Объем в тенге
	Казахстанское содержание в %
	
	
	
	
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8
	9
	10
	11
	12
	13
	14
	15
	16
	17
	18
	19
	
	
	
	
	

	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	
	
	
	
	

	Исполнитель

   ______________  (Ф.И.О.)   МП
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	


от «____» _________ 2010 года № ____
	Примечание!
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Графа 9 заполняется при наличии у поставщика БИН.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	При заполнении графы 7:
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	если поставщик не является резидентом РК, указывается страна поставщика;
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Название региона вносится полностью, пример: Южно-Казахстанская область РК. Сокращенные названия, аббревиатуры области, не допускаются
	
	
	
	
	

	Изменение формата таблицы не допускается.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Таблицы отчетности, заполненные не полностью, либо представленные в измененном формате, не принимаются.
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Таблица должна представляться Заказчику также в электронном виде, в формате xls (Microsoft Excel 2003).
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Руководство по заполнению Таблицы отчетности по заключенным договорам и доле казахстанского содержания 
	
	
	
	
	
	
	

	1. Порядковый номер.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2. Сокращенное наименование организации-заказчика, согласно Уставу, без кавычек. Пример: ТОО СК-Фармация
	
	
	
	
	
	
	

	3. Номер договора
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	4. Дата заключения договора. Пример: 07.02.2009г.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	5. Дата окончания действия договора. Пример: 31.12.2009г.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	6. Сокращенное наименование организации-поставщика, согласно Уставу, без кавычек. Пример: ТОО Монитор.
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	7. Полное название области, пример: Северо-казахстанская область РК. Сокращения типа, СКО или Северо-казахстанская обл. - не допускаются
	
	
	
	
	

	Название городов республиканского значения вносятся в следующем виде: Астана, Алматы.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	8. Юридический адрес центрального офиса и контактные телефоны поставщика.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	9. Номер РНН.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	10. Номер БИН юридического лица (при наличии) или ИНН физического лица.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	11. Работники поставщика - граждане РК, общее количество.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	12. Работники поставщика - граждане других государств, лица без гражданства, общее количество.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	В графах 13,15,17 Объем закупленных товаров, работ, услуг, согласно заключенного договора выражается в денежном эквиваленте в тенге. 
	
	
	
	
	

	В графах 14,16,18 Процент казахстанского содержания рассчитывается согласно Единой методики расчета организациями казахстанского содержания, 
утвержденной постановлением Правительства №367 от 20.03.09
	
	
	

	19.Указывается количество новых рабочих мест, созданных поставщиком в целях исполнения  Договора 
	
	
	
	
	
	

	В случае, если графы заполняются не в соответствии с требованиями  Руководства, с грамматическими ошибками, 

отчетность считается не предоставленной.
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